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گزارشی از برگزاری سومین نمایشگاه بین‌المللی کف پوش ها، موکت، 
فرش‌ماشینی و صنایع وابسته

اشاره:
* نمایشگاه بین المللی کف پوش ها، موکت و فرش ماشینی تهران با هدف معرفی ، 
توسعه و رشد بازارهای مصرفی این کالا ، سومین دوره خود را با رویکرد توسعه بازار 

صادراتی کشور برگزار کرد. 
* براساس آمارهای بین المللی مصرف انواع کف پوش در دنیا در سال 2006 میلادی 
حدود 13 میلیارد مترمربع بود که در سال جاری این رقم به 15/5 میلیارد متر مربغ 
بالغ خواهد ش�د تقریباً 40 درصد مصرف جهانی کف پوش ها را فرش‌های ماشینی 

تشکیل می دهند.
* مصرف سرانه انواع کف پوش در دنیا 2 مترمربع برای هر فرد است و اگر ارزش هر 
متر مربع کف پوش حداقل 8/8 دلار برآورد ش�ود حجم تجارت س�الیانه آن از 120 
میلی�ارد دلار فراتر می رود. برخی از صنای�ع ارزش تجارت انواع کف پوش ها را در 

سال 2014 بالغ بر 204 میلیارد دلار برآورد کرده اند.
* در سال های اخیر افزایش دستمزد کارگر ، بهای انرژی، هزینه حمل و نقل و نوسان 
ارزهای بین‌المللی موقعیت تولیدکنندگان ، صادرکنندگان انواع کف پوش ، موکت 
و فرش ماشینی را در اروپا، ایالات متحده ، کانادا و کشورهای صنعتی دیگر متزلزل 
کرده و سبب شده که صادرکنندگان کشورهای در حال توسعه به ویژه اقتصادهای 

نوظهور مانند چین ، هند، ترکیه و ... از لحظ رقابت در وضع بهتری قرار گیرند
* فرش ماش�ینی با توجه به ارزش افزوده بالایی ک�ه دارد؛ دومین کالای غیرنفتی 
صادراتی کش�ور در 9 ماهه نخس�ت س�ال 1389 محسوب می ش�ود و سهم قابل 

توجهی از توسعه اقتصادی ایران را به خود اختصاص داده است. 
* با توجه به آمار اعلام ش�ده ، اس�تان های اصفهان با محوریت کاش�ان ، آران و 
بیدگل، خراس�ان رضوی و یزد س�ه قطب بزرگ تولید فرش ماش�ینی کش�ور به 
حس�اب می آیند 65 درصد تولید و 70 درصد صادرات فرش ماش�ینی از کاشان 
صورت می گیرد و پس از آن استان خراسان رضوی با صادرات یک میلیون و هفتاد 
هزارمترم مربع  مدعی رتبه دوم در کشور است. اگرچه امروزه تقاضای بالایی در 
حدود 92 درصد برای فرش ماشینی در بازارهای داخلی وجود درد اما این تقاضا به 
دلیل افزایش رقبا و اشباع شدن بازار به مرور زمان کاهش یافته و اکتفا به آن، این 

صنعت را به رکورد می کشاند.

* در ح�ال حاض�ر ایران بع�د از کش�ورهای مصر، ترکی�ه و بلژی�ک چهارمین 
تولیدکننده فرش ماشینی در دنیا محسوب می شود و با توجه به آن که تصمیم 
برآن اس�ت که در چشم انداز 1404 س�هم صادرات ایران از 0/45 درصد به یک 
درصد افزایش یابد اگر ب�رای حضور در بازارهای فرامرزی آگاهانه عمل نکنیم ، 

فرصت ها را از دست خواهیم داد.
* متأس�فانه در سال های اخیر بنا به گزارش گمرک کشور، میزان صادرات 
فرش ماش�ینی در سال 1389 نسبت به سال 1388، 31 درصد از نظر وزنی 
و از نظر ارزشی 1/8 درصد و در سه ماهه نخست سال 1390 نسبت به سال 
گذش�ته، 38 درصد کاهش داش�ته ایم. این روند تغییرات یک تهدید برای 

این صنعت بزرگ محسوب می شود.
* میزان صادرات انواع فرش ماش�ینی و موک�ت ایران حدود 300 میلیون دلار در 
س�ال برآورد می ش�ود که عمدتاً به بازارهای افغانستان، عراق، پاکستان، امارات 

متحده عربی و جمهوری های آسیای میانه صادر می شود. 
* اگرچه تولید فرش ماشینی در ایران قدمت چندانی ندارد و از دهه 40 آغاز شده 
اما ظرف این مدت به س�بب س�رمایه گذاری های انجام شده در کاشان، اصفهان، 
کرمان، یزد، مش�هد، تهران و ... و بالا رفتن کیفیت تولید، تنوع طرح ها و رنگ‌ها 
و ارزانی نس�بی قیمت آن در مقایسه با فرش دس�تباف تقاضا برای این محصول 
افزایش یافته و طرفیت تولید آن به حدود 100 تا 110 میلیون متر بالغ شده است. 

)برگرفته از کتاب نمایشگاه(
* مهمترین مشکلاتی که طی گفت و گو با شرکت کنندگان این نمایشگاه مطرح 
شد مسائلی همچون تحریم های سیاسی و اقتصادی علیه ایران و مشکلات واردات 
مواد اولیه، ماشین‌آلات، گشایش اعتبار ، عدم حمایت واقعی دولت از تولیدکننده 
و صادرکننده، افزایش سرس�ام آور هزینه های انرژی کارخانجات ناشی از اجرای 

طرح هدفمندی یارانه ها و... بود که بارها از زبان تولیدکنندگان شنیده ایم.
* در این نمایش�گاه، ش�رکت کنن�دگان در فضایی به وس�عت 2200 متر مربع و 
در س�الن‌های 9-8، 11-10، 13، 12، 25 و 27 محص�ولات خ�ود را در معرض دید 
بازدیدکنندگان قرار دادند و طبق آمار حضور این تعداد ش�رکت، نس�بت به سال 

گذشته 70 درصد رشد داشت.

گزارش
ويژه



شمـاره صد وسيزدهم20      

مجتمع نساجي آسايش كاشان در سال 1375 
تأس��يس و 6 س��ال به عنوان صادر كننده نمونه 
اس��تان اصفه��ان و 2 بار ) در س��ال هاي 1389 
و 1390( ب��ه عن��وان صادركننده نمونه كش��ور 
انتخاب ش��ده اس��ت. در حال حاضر این شرکت،  
آخري��ن پديده صنعت فرش ماش��يني در جهان 
 ) HCP2550 فرش 700 شانه دس��تباف گونه(
را با نام تجاري "س��ناتور" به ب��ازار مصرف عرضه 

نموده است.
آرش پورقاس��م - مد��یر بازرگانی ش��رکت- در 
ادامه معرفی ش��رکت مذکور، ادامه داد: س��الیانه 
بال��غ ب��ر 1/5 میل��یون مت��ر مربع ص��ادرات به 
ارزش 20 میل��یون دلار انجام می ش��ود و عمده 
بازارهای صادراتی ما کشورهای مالزی، سنگاپور، 
قزاقس��تان، تاجیکستان، پاکس��تان، افغانستان و 
آمریکا است البته بخشی از تولیدات کارخانه نیز 

در بازار داخلی به فروش می رسد. 
وی ب��ا بیان این مطلب ک��ه محصولات صادراتی 
باید براس��اس فرهنگ، س��لیقه و ن��یاز بازارهای 
مصرف تولید و عرضه ش��ود؛ خاطر نشان ساخت: 
در ا��ین راس��تا گروه تحقیق و توس��عه ش��رکت 
ب��ه انجام مطالعات گس��ترده در م��ورد بازارهای 
صادرات��ی می‌پردازد تا ب��ا برنامه ریزی مدون در 
بازار کش��ورهای ف��وق حاضر ش��ویم و صادرات 
موفقیت آمیزی داشته باشیم. همچنین در آینده 
نزدیک طرح تولید فرش ماشینی 700 شانه 10 

رنگ را اجرایی خواهیم کرد.
مدیربازرگانی نساجی آسایش کاشان تصریح کرد: 
رقیب جدی ایران در زمینه فرش ماشینی، ترکیه 
محسوب می ش��ود که حجم وسیعی از تولیدات 
این کش��ور وارد بازار ایران شده  است به همین 
دل��یل با خر��یداری و نصب ماشی��ن آلات روز و 
مدرن دنیا، تمام تلاش خود را به عمل می آوریم 
تا محصول قاب��ل رقابت با ترکیه را عرضه نمائیم 
بنابراین اطمینان داش��ته باشید که سرانجام بازار 
ترکیه را از تولیدکنندگان ترکیه بازپس خواهیم 

گرفت. 
وی در مورد واردات فرش های چینی نیز معتقد 
بود: البته ف��رش های تولید چین نیز کم و بیش 
در بازار کشور مشاهده می شود اما خطر چندانی 

برای تولیدکنندگان ایرانی ندارد. 
ا��ین فع��ال نس��اجی در پاس��خ به این پرس��ش 
ک��ه تحریم ا��یران در تولید فرش ماشی��نی چه 
مش��کلاتی را ب��رای صنعتگران ا��ین صنعت به 
وجود آورده اس��ت؛ پاسخ داد: به هر حال تحریم 

محدودیت‌های را در زمین خرید مواد اولیه ایجاد 
کرده اما از س��وی دیگر موجب یافتن مسیرهایی 
جهت دور زدن این تحریم ها ش��ده اس��ت. برای 
مث��ال ممکن اس��ت از دس��تیابی ب��ه تکنولوژی 
روز دن��یا بازبمان��یم ام��ا می‌ت��وان تهدیده��ا و 
محرومیت‌ها را به عنوان فرصت نگاه کرد و از این 
فرصت، نهایت اس��تفاده را ب��ه عمل آورد اگرچه 
افزا��یش هزینه ها و قیمت تمام ش��ده رقابت را 
دش��وارتر می کند اما دولت با��ید در این زمینه 
از تولیدکنندگان و صنعتگ��ران حمایت به عمل 
آورد. تاکنون صنعتگران با ریسک‌های بسیار بالا 
به س��رمایه‌گذاری پرداخته‌اند تا تولید در کشور 
متوقف نش��ود ام��ا حداقل انتظار آنه��ا ، حمایت 
دول��ت در زمینه رفع قوانین و مقررات دس��ت و 
پاگیر، و به حداقل رساندن بروکراسی های اداری 
اس��ت تا بیش از پیش بازارهای صادراتی خود را 

از دست ندهند.
وی تأکید کرد: اگرچه به دلیل تحریم بسیاری از 
فرصت ها را از دست داده ایم اما اجازه ندهیم به 
دلیل بروکراسی و تأخیر افتادن اجرای یک قانون 

و یا بخشنامه، باز هم فرصت سوزی شود. 
پورقاس��م در م��ورد نمایش��گاه اعتقاد داش��ت: 
تولیدکنن��دگان برای آش��نایی بیش��تر ب��ا توان 
همکاران و س��ایر صنعتگران فرش ماشی��نی به 
نمایش��گاه می آین��د تا با طرح ها و نقش��ه های 
روز آش��نا ش��وند، توانمندی خود را ب��ا دیگران 
مورد مقایس��ه و س��نجش قرار دهند تا به تولید 
محص��ولات باکیفیت تر و متنوع ت��ر بپردازند به 
همین دل��یل زمینه خوب��ی برای رقاب��ت ایجاد 
می‌شود. این امر هم به نفع تولیدکنندگان فرش 
ماشینی در کشور  و هم به نفع مصرف کنندگان 
اس��ت که روز به روز ش��اهد عرضه محصولات با 

کیفیت تر، متنوع تر و زیباتر در بازار شوند. 
وی در مجموع از روند برگزاری نمایشگاه رضایت 
داش��ت به خصوص ش��رکت هایی که براس��اس 
تکنولوژی های روز دنیا محصولات خود را تولید 
کرده اند و در معرض مش��اهده علاقه مندان قرار 
داده اند، این امر نوید خوبی برای کش��ور ماست 
که از تولیدات س��نتی به سوی تولیدات مدرن و 

به روز روی آورده اند.
"گ�روه صنعت�ی نس�اجی نیلگون ی�زد" به 
مدیریت سیدس��عید رضا حسی��نی پور به تولید 
انواع پتو، روتختی، ریسندگی و بافندگی انواع پتو 
و روتختی ) سیس��تم راشل ( می پردازد و بخش 
ریسندگی این ش��رکت در مرداد 1390 با هدف 

آرش پورقاسم- مديربازرگاني مجتمع نساجي آسايش كاشان

سيدسعيدرضا حسيني پور-  مديرعامل گروه 
صنعتي نساجي نيلگون يزد

مدير بازرگاني مجتمع نساجي آسايش 
كاشان: اگرچه به دلیل تحریم بسیاری 
از فرصت ها را از دس�ت داده ایم اما 
اج�ازه ندهیم به دلیل بروکراس�ی و 
تأخیر افتادن اجرای �یک قانون و یا 

بخشنامه، باز هم فرصت سوزی شود. 
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تولید نخ‌های ظریف مختص بافت فرش‌های 700 
و 900 شانه به بالا ، راه اندازی شده است. 

وی با اش��اره به این نکته که نخ تولیدی شرکت 
دو نوع هایبالک و هیت س��ت را در بر می گیرد؛ 
افزود: این شرکت نخس��تین تولیدکننده نخ 16 
س��ه لای هایبالک در ایران محس��وب می ش��ود 
که مختص تولید فرش های گل برجس��ته فرش 

ماشینی است. 
حسی��نی پ��ور در ادامه به بیان مش��کلات تولید 
فرش ماشینی در ایران پرداخت و گفت: به دلیل 
ح��ذف یارانه ها ، صنعت با مش��کلات بسی��اری 
مواجه شده اس��ت برای مثال هزینه برق ، گاز و 
آب کارخانه‌های تولیدی حدود 6-5 برابر ش��ده 
اس��ت و هزینه جاری آب، ب��رق و گاز کارخانه ما 
150 میل��یون تومان اس��ت که موج��ب افزایش 

قیمت تمام شده محصولات می شود. 
به گفته وی، در این شرایط دولت حمایت خاصی 
انج��ام نداده اس��ت و تم��ام هزینه ها براس��اس 
س��رمایه‌گذاری های ش��خصی و حتی بدون وام 
و تس��هیلات بانک انجام می ش��ود این در حالی 
است که خط جدید کارخانه را نیز بدون حمایت      
بخش های دولتی و با اتکا به توانمندی های خود 

راه اندازی کرده ایم.
حسی��نی پور تصریح کرد: بخ��ش اصلی فعالیت 
ش��رکت ، تولید پتو اس��ت اما در سال های اخیر 
به خصوص از س��ال 1386 به بعد به دلیل انبوه 
واردات غیرقانون��ی و قاچ��اق پت��و از چین، توان 
رقاب��ت تولیدکنندگان داخلی ب��ه تدریج از بین 
رفت؛ لذا به این نتیجه رسی��دیم که خط پتوبافی 
)با س��رمایه گذاری 20میلیارد تومان( را متوقف 
نمائ��یم و جه��ت راه ان��دازی خط ریس��ندگی، 
ماشین‌آلات خارجی را بدون یک ریال وام بانکی 
و ب��ه صورت نقدی از طریق صرافی بپردازیم زیرا 
به دلیل تحریم بانک های ایرانی نمی توانس��تیم 
یورو را با نرخ بانک دریافت نمائیم. به این ترتیب 
هزینه خرید ماشین آلات ریسندگی ، رنگرزی و 
تکمیل حدود 2 میلیون یور شد و در حال حاضر 
نیز نقطه اتکای شرکت به خط ریسندگی است تا 

موجب ادامه حیات کارخانه شود. 
وی یادآور شد: در حالی که تولید، اساس پیشرفت 
و توس��عه هر کشوری محسوب می‌شود در ایران 
صرفاً برخی صنایع خاص مانند صنایع کاش��ی و 
سرامیک‌سازی مورد حمایت قرار می‌گیرند که به 
دل��یل هزینه حمل ونقل ب��الا، قاچاق آن مقرون 
به صرفه نیس��ت . به هر ح��ال هزینه های تولید 

در صنعت نساجی بالاست و به همین دلیل اکثر 
کارخانجات تولید خود را از س��ه شی��فت به یک 

شیفت تقلیل داده اند. 
حسی��نی پور به عنوان نخستین تجربه حضور در 
نمایش��گاه فرش از آن رضایت داشت و نمایشگاه 
را فرصت مناس��بی جهت معرفی بیش��تر شرکت 

تحت مدیریت خود دانست. 
شرکت مهسان نگین که برای نخستین بار در 
نمایش��گاه فرش شرکت کرده، تولیدکننده فرش 
ماشینی 500 شانه صد درصد آکرولیک و میزان 

تولید ماهیانه آن 500 تخته است.
اعزامی- مدیرفروش ش��رکت- در مورد مشکلات 
تول��ید ف��رش ماشی��نی گفت: به نظر می رس��د 
فرش ماشینی در کش��ور متولی مشخصی ندارد 
و در همین ش��رایط ترکیه بدون هیچ مشکلی به 
تول��ید و صادرات محصولات خ��ود می پردازند و 
بازار کش��ورهایی مانند ا��یران را در اختیار خود 

می‌گیرند.
وی ادامه داد: به تدریج در ش��هر کاش��ان که به 
عنوان پایتخت فرش ماشی��نی ایران محس��وب 
می‌شد، ش��اهد به روز رس��انی تولید هستیم اما 
طرح و نقشه اکثر کارخانجات از همدیگر کپی و  
نوآوری و خلاقیت کمتری در این زمینه مشاهده 

می‌شود. 
اعزامی هدف از حضور ش��رکت مهس��ان نگین را 
بازاریابی محصولات ، اخ��ذ نمایندگی فروش در 
سراس��ر کش��ور و همچنین ، آش��نایی با سلایق 
مشتریانی دانست که از استان های مختلف ایران 

به این نمایشگاه می‌آیند. 
صادقی - مدیرعامل ش�رکت بافته های نگین 
ماهان-  اس��ت . این شرکت حدود 13 سال در 
زمینه تولید فرش ماشی��نی به فعالیت خود ادامه 
می دهد البته وی س��ابقه 15 ساله نیز در زمینه 

تولید موکت دارد. 
صادق��ی ، وضعیت تول��ید فرش ماشی��نی را به 
دلیل صدور بدون برنامه و غیراصولی مجوز بهره 
برداری به متقاضیان، آشفته توصیف کرد و ادامه 
داد: از س��وی دیگر واردات بدون کنترل و نظارت 
از ترکیه و چین، افزایش هزینه های تولید ناشی 
از اجرای ط��رح هدفمندی یارانه ها و عدم توجه 
دولت به اختصاص بس��ته ه��ای حمایتی در این 
زمینه مشکلات بسی��اری را برای تولیدکنندگان 

صنایع نساجی ایجاد کرده است. 
وی در بخ��ش دیگ��ر س��خنان خود به بررس��ی 
وضعیت تولید فرش ماشی��نی در ایران پرداخت 

صادقي- مديرعامل شركت بافته هاي نگين ماهان

عليرضا اعزامي- مدير فروش شركت مهسان نگين

مدير عامل ش�ركت بافته‌هاي نگين ماهان: 
واردات ب�دون کنترل و نظ�ارت از ترکیه و 
چین، افزا�یش هزینه های تولید ناش�ی از 
اجرای طرح هدفمندی یارانه ها و عدم توجه 
دولت به اختصاص بسته های حمایتی در این 
زمینه، مشکلات بسیاری را برای تولیدکنندگان 

صنایع نساجی ایجاد کرده است. 
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و گف��ت: برخی از تولیدکنندگان فرش هیچ گونه 
خلاقیت و ابتکاری در طرح و نقشه های خود به 
کار نمی برند و صرفاً همان تولیدات همیش��گی 
و روزم��ره خود را روانه ب��ازار مصرف می نمایند 
ب��دون ا��ین که س��لیقه و نیاز مص��رف کننده را 
مدنظر قرار دهند. در سوی دیگر، تولیدکنندگانی 
ن��یز به فعال��یت می‌پردازند ک��ه توجه خاصی به 
نوآوری دارن��د اما به دلیل مش��کلات متعدد در 
این زمینه، با محدودیت‌های مواجه هستند برای 
مثال در مورد واردات و تأمین مواد اولیه مرغوب  
به دلیل تحریم ایران، مش��کلاتی وجود دارد که 
آزادی عمل در رنگ بندی و طرح و نقش��ه های 
متنوع  را از آنان سلب می کند. از سوی دیگر به 
دلیل نبود قانون کپی رایت در ایران و عدم توجه 
ب��ه مالکیت معنوی، طرح و نقش��ه محصول یک 
ش��رکت در کوتاه ترین زمان ممکن، توسط سایر 
تولیدکنندگان کپی برداری می شود و زحمات و 

تلاش های طراحان آن شرکت از بین می رود. 
صادق��ی تصر��یح ک��رد: در این ش��رایط چگونه 
می‌ت��وان به رقابت با رقیب��ان خارجی پرداخت؟ 
وی ادامه داد: حدود 6 سال است که به صادرات 
می‌پردازیم و به اصطلاح با چنگ و دندان بازارهای 
صادراتی خود را حفظ کرده ایم اما متأس��فانه به 
دلیل نوسان قیمت ها ، ترکیه به آسانی وارد بازار 
می‌شود و آن ا تحت کنترل خود قرار می‌دهد. در 
حال حاضر نیز خبری از بسته‌های حمایتی دولت 
و جوا��یز صادراتی که قرار ب��ود به روز در اختیار 
صادرکنندگان قرار بگیرد؛ نیس��ت! به عنوان یک 
صادرکننده هنوز موفق به دریافت جایزه صادراتی 
سال 1388 نشده ام پس چطور می توانم با تکیه 

بر این حمایت، وارد بازار رقابتی شوم؟
ا��ین فع��ال صنایع نس��اجی با ب��یان این مطلب 
که 70درصد صادرات فرش ماشی��نی کاش��ان از 
ب��ین رفته، تصریح کرد: البت��ه ارزش صادرات از 
نظ��ر ریالی افزایش یافته ام��ا ارزش متری آن به 
شدت کاهش یافته اس��ت برای مثال در 6 ماهه 
نخس��ت س��ال 1389 ، حدود 10 کانتینر فرش 
ماشی��نی به کشورهای همس��ایه صادرکردیم اما 
این میزان در س��ال 1390 ب��ه 6 کانتینر کاهش 
پیدا کرده است. در ش��رایطی که صادرات موتور 
محرکه تولید و صنعت کشور محسوب می شود، 
دولتم��ردان توجه چندانی به افزایش هزینه های 
تولید مانند قیمت انرژی، دس��تمزد نیروی کار و 

... نشان نمی‌دهند.  
ب��ه گفته وی در ح��ال حاضر به نظر می رس��د 

حمایتی که باید از تولیدکننده و صنعتگر ش��ود 
از واردکنن��ده و دلال منس��وجات چین و ترکیه 

می‌شود! 
صادقی در پاسخ به این پرسش که حمایت واقعی 
دولت به چه معناس��ت؛ اذعان داشت: برای مثال 
باید حض��ور تولیدکنن��دگان در نمایش��گاه‌های 
کفپ��وش تقویت ش��ود تا ش��اهد برگ��زاری یک 
نمایشگاه با بیشترین تعداد تولیدکننده باشیم نه 
این که غرفه‌ها در اختیار چند فروش��گاه متفرقه 
قرار بگیرد که نه تنها تولیدکننده نیس��تند بلکه 
واردکنن��ده فرش از ترکیه می باش��ند و به ارائه 
فرش‌های ترکیه در نمایش��گاه ته��ران بپردازند 
و مص��رف کننده نیز با مش��اهده تنوع و طراحی 

فرش‌های خارجی، خرید آنها را ترجيح دهد. 
وی اف��زود: یکی از فرصت های ارزش��مند جهت 
برقراری ارتباط با مصرف کنندگان، نمایش��گاه‌ها 
محس��وب م��ی ش��وند ک��ه م��ردم از نزدیک با 
می‌ش��وند  آش��نا  منس��وجات  تولیدکنن��دگان 
و  سیال�ق  جر��یان  در  ن��یز  تولیدکنن��دگان  و 
نیازه��ای مردم قرار می گیرند ام��ا زمانی که در 
یک نمایش��گاه تعداد ش��رکت ه��ای بازرگانی و 
فروشگاه‌های عرضه محصولات خارجی به مراتب 
بیش��تر از تولیدکنن��دگان داخلی اس��ت، مجالی 

برای این آشنایی و تعامل باقی نمی ماند. 
صادقی بخش��ی دیگر از حما��یت دولت را عمل 
ک��ردن به وع��ده هایی همچ��ون پرداخت جوایز 
صادرات��ی به صادرکنندگان دانس��ت و در بخش 
دیگ��ر س��خنان ��یادآور ش��د: ش��اید در م��یان 
دولتمردان، تفکر حمایت از تولید وجود داش��ته 

باشد اما عملاً اجرا نمی شود.
وی ب��ا بیان این مطلب که تولید در این ش��رایط 
فق��ط با امید به آینده و ارت��زاق نیروی کار ادامه 
دارد یادآور شد: البته به دلیل مشکلاتی مجبور به 
اتخاذ سیاس��ت تعدیل نیرو و کاهش شیفت های 
کارخانه ش��دیم . نمی دانم تا چه مدت طرفیت و 
کش��ش تحمل مشکلات تولید را خواهیم داشت.
ب��ه هر حال به تولید ادامه می دهیم و امیدواریم 
روزی مس��ئولان به فکر حما��یت از این صنعت 

بیفتند. 
ارجمن��د - مدیر کارخانه فرش تهران- اس��ت 
که در مورد معرفی این ش��رکت عنوان داش��ت: 
فرش تهران در سال 1370 با ظرفيت اسمي يک 
ميليون متر مربع در سال به بهره برداري رسيد و 
دارای  بخش هاي رنگرزي ، ريسندگي ، بافندگي 

و تکميل است. 

ارجمند- مديركارخانه فرش تهران
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  BCF وی اف��زود: ظرفیت تولید ن��خ اکرولیک و
حدود 3هزار تن در س��ال و م��یزان تولید فرش 
ماشی��نی ن��یز بالغ بر ح��دود یک میل��یون متر 
مربع  اس��ت ضمن این که در گذشته به صادرات 
می‌پرداخت��یم اما در حال حاضر به دلیل افزایش 
تقاضای بازار داخلی به رفع نیاز کش��ور متمرکز 

شده ایم. 
ارجمند مش��کلات تمام تولیدکنن��دگان را کم و 
بیش یکس��ان توصیف کرد و یادآور شد: مسائلی 
همچون افزایش هزینه های تولید، عدم تناس��ب 
امکان رشد قیمت ها به نسبت افزایش هزینه‌های 
تولید ، مش��کلات ارزی ناشی از تحریم ایران و ... 
در میان تمام واحدهای تولیدی کش��ور از جمله 

صنایع نساجی مشترک می باشد. 
وی تصریح کرد: در کش��ور به خصوص طی چند 
س��ال اخیر، تولید فرش ماشینی از نظر کیفیت و 
طرح و نقش��ه های متنوع پیش��رفت چشمگیری 
داش��ته اس��ت به همین دلیل در ش��رکت فرش 
ته��ران به روی تولید ف��رش های متنوع با تراکم 
بالا متمرکز ش��ده ایم البته برای اقشار کم درآمد 
جامعه نیز محصولاتی را تولید کرده ایم تا بتوانیم 
ب��ا ارائه محصول با کیفیت و طرح و نقش��ه های 
زیب��ا،  خلأ بازار را در این بخش ها پر کنیم. زیرا 
در حال حاضر رشد قیمت فرش های ماشینی به 
نحوی اس��ت که تهیه آن برای برخی از خانوارها 
دشوار است بنابراین سعی می کنیم نیاز این قشر 

از جامعه را نیز تأمین نمائیم.  
وی در م��ورد اث��رات اج��رای ط��رح هدفمندی 
یارانه‌ها بر این ش��رکت گفت: اگرچه هزینه های 
تولید افزایش یافته اما به تعدیل نیرو نپرداختیم 
زیرا تعدیل نیرو زمانی اتفاق می افتد که بخواهید 
سیستم انقباضی یا رکود را دنبال کنید در تولید 
به دنبال این هس��تیم که ب��ا کاهش هزینه های 
جانب��ی و افزایش تولید و حضور قوی تر در بازار 
بتوانیم افزایش هزینه ها را )که بالغ بر 35 تا 40 

درصد است( تا حدودی جبران کنیم. 
ارجمند در م��ورد حضور در نمایش��گاه گفت: با 
هدف ارائه ط��رح های جدید، رقابت بیش��تر در 
بازار و اعلام حضور فعال و مقتدر در بازار شرکت 
کرده‌ایم و م��ی خواهیم اعال�م نمائیم که فرش 
ته��ران هنوز ه��م یکی از تولیدکنن��دگان برتر و 
موفق فرش ماشین در ایران محسوب می شود. 

مس��عود اخلاصی مدیریت شرکت فرش قیصر 
مش�هد را برعه��ده دارد ک��ه تولیدکننده فرش 
500، 700 و هزار شانه هایبالک است. وی ادامه 

داد: در رنگ بندی فرش های خود ، مباحث روان 
شناس��ی و انتقال آرامش روحی به خریداران  را 

نیز مدنظر قرار می دهیم. 
اخلاصی یادآور شد: یکی دیگر از تولیدات شرکت، 
فرش تراکم 2 هزار و دارای 8 رنگ زمینه اس��ت، 
جزو معدود شرکت هایی هستیم که به روی این 
تعداد نقشه و رنگ زمینه به فعالیت می پردازد و 

به تدریج به صادرات برسیم.
وی تصریح کرد: در مورد تولید فرش ماشی��نی با 
مش��کل خاصی مواجه نیستیم زیرا ماشین آلات 
مدرن و به روز خریداری و نصب ش��ده اس��ت اما 
در زمینه واردات مواد اولیه به دلیل تحریم ایران 
و عدم پذیرش گش��ایش اعتبار بانک های ایرانی، 
ب��ا چالش ها��یی روبرو هس��تیم. اخلاصی افزود: 
درحال حاضر اکثر شرکت های تولیدی به سمت 

انجام معاملات نقدی روی آورده اند.
ب��ه گفته مدیرعامل فرش قیصر مش��هد، واردات 
ف��رش ماشی��نی ت��ا ح��دودی طبیع��ی و حتی 
لازم به نظر می رس��د اما واقعیت این اس��ت که 
تولیدکنندگان سایر کشورها مانند چین و ترکیه 
هرگز نمی توانند در طرح ها و نقوش سنتی ایرانی 
ب��ه رقابت با تولیدکنندگان ایرانی بپردازند اما در 
م��ورد فرش های فانتزی ، این گونه نیس��ت و به 
آسانی توانسته اند بازار ایران را تحت الشعاع خود 
قرار دهند. چین به دلیل نیروی کار ارزانی که در 
اخت��یار دارد فرش ه��ای فانتزی را در حجم‌های 
انب��وه وارد ایران می کند و حتی در ش��هرکی به 
نام "کاش��ان"، به کپی برداری فرش‌های ماشینی 
ایرانی می پردازد! اگر  بخش بزرگی از بازار کشور 
نیازمن��د فرش های فانتزی اس��ت چ��را در این 
زمینه به س��رمایه گذاری نمی‌پردازیم و س��لیقه 
خود را اعمال نمی کنیم س��لیقه ایرانی ها که به 

مراتب بهتر از چینی هاست. 
اخلاصی روند برگزاری نمایشگاه فرش را مطلوب 
توص��یف کرد و گفت: البته انتظ��ار ارائه خدمات 
و س��رویس دهی بهتری از سوی برگزارکنندگان 
نمایشگاه داشتیم اما در مجموع نمایشگاه پرباری 
اس��ت و ش��رکت های حاضر با تمام توان حضور 

دارند. 
ش��رکت صنایع کرک ی�زد ، تولیدکننده انواع 
نخ آکرولیک در کش��ور است. حسین نصیریانی- 
مدیرعامل- افزود: این ش��رکت در سال 1373 با 
حجم تولید روزانه 4 تن تأسی��س شده و درحال 
حاض��ر تولیدات خود را به 15 تن در روز افزایش 

داده است. 

حسين نصيرياني- مديرعامل شركت صنايع كرك يزد

مسعود اخلاصي- مديرعامل شركت  فرش قيصر مشهد 
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ب��ه گفته نصیریان��ی، تولید ن��خ مخصوص فرش 
گل برجس��ته یکی از ابتکارات شرکت کرک یزد 
محسوب می ش��ود که با استقبال چشمگیر بازار 
نیز مواجه شده اس��ت زیرا نخستین تولیدکننده 

این نوع نخ در ایران هستند. 
وی با بیان این مطلب که متأس��فانه تولید نخ در 
ایران به دلیل تعرف��ه پائین واردات نخ  از ترکیه 
و... وضعیت چندان خوبی ندارد؛ به موضوع تحریم 
ا��یران پرداخت و گفت: تحریم نتوانس��ته موجب 
توقف فعالیت های ما شود اگرچه محدودیت‌هایی 
را در زمینه تهیه مواد اولیه به وجود آورده اس��ت 
اما ب��ا دور زدن تحریم ها و پرداخت هزینه های 
بیش��تر ، توانس��ته ایم کارخانه را سرپا نگه داریم 
این امر رقابت را با تولیدکنندگان ترکیه دشوارتر 
می سازد زیرا آنان چنین هزینه هایی را ندارند. 

نصيریانی در مورد طرح هدفمندی یارانه ها گفت: 
دولت این طرح را اجرا نمود اما هنوز از بسته های 
حمايت��ی که قرار بود در اخت��یار تولیدکنندگان 
قرار بگیرد، خبری نیس��ت! به همین دلیل تمام 
تلاش خ��ود را به عمل آورده ا��یم تاتعدیل نیرو 
نداش��ته باشیم و با کاهش حاشیه سود و افزایش 
صرفه‌جو��یی به تولید ادامه ده��یم در این میان 
برای صادرات محصولات ش��رکت ن��یز اقداماتی 
انج��ام دادیم اما به دلیل بالا ب��ودن قیمت تمام 
ش��ده محصولات ما و تقبل هزین��ه های اضافی، 
توان رقابت با س��ایر کش��ورها را نداریم بنابراین 

صادرات را متوقف کرده ایم. 
وی ضمن ابراز رضایت از نمایشگاه گفت: هدف ما 
از حضور در نمایشگاه ، آشنایی با مشتریان جدید 
است همچنین فرصت خوبی است تا با مشتریان 

قدیمی خود نیز دیدار داشته باشیم. 
شرکت بوریا ارائه کننده محصولات نرم افزاری 
و س��خت افزاری مرتبط با ف��رش و روبات فرش 
باف است. غلامرضا سال�متی - مدیر بازاریابی و 
فروش ش��رکت- با بیان این مطل��ب که تاکنون 
روب��ات فرش ب��اف را به دو کش��ور هند و ترکیه 
صادرکرده‌ایم، ادامه داد: در این نمایش��گاه برای 
نخس��تین ب��ار به ارائه ن��رم اف��زار طراحی فرش 
ویرایش 8 بور��یا پرداخته ایم که به طراح کمک 
می کند فرش را بسی��ار آس��ان تر ، س��ریع تر و 
مطابق ب��ا اس��تانداردهای بین الملل��ی طراحی 

نماید.
سال�متی در مورد روبات فرش باف یادآور ش��د: 
همچ��ون  امس��ال  نمایش��گاه  در  خوش��بختانه 
س��ال گذش��ته، روبات فرش باف مورد استقبال 

بازدیدکنن��دگان قرار گرفته اس��ت به طوری که 
اکثر تولیدکنندگان علاقه خود را جهت خریداری 

و نصب این روبات نشان داده اند.
وی در بخ��ش دیگ��ر مصاحبه خ��ود ، مهمترین 
مش��کل تولیدکنندگان فرش ماشینی را افزایش 
قیمت مواد اولیه و به تبع آن افزایش قیمت تمام 
محصولات دانست و گفت: زمانی که قیمت تمام 
ش��ده محصولات افزایش پیدا م��ی کند ، رقابت 
در بازار با دش��واری بیش��تری انجام می ش��ود و 
حاشی��ه س��ود کمتری به آن تعلق می گیرد زیرا 
توان خرید مردم محدودتر می شود اما نوآوری و 
خلاقیت عاملی اس��ت که علیرغم تمام مشکلات 
تولید و ف��روش ، صنعتگر را در بازار بدون رقیب 
حف��ظ می کند ، اقدامی که اگ��ر تولیدکنندگان 
ف��رش انج��ام دهند ، م��ی توانند بر مش��کلات 

پیش‌رو، فائق شوند.
علی میرفتاحی مس��ئول غرفه ش��رکت صنایع 
فتاح فرش راوند اس��ت که با برند فرش عقیق 
ته��ران ب��ه تول��ید ماهیان��ه 1500 تخته فرش 

ماشینی 700 شانه می پردازد.
وی ن��یز مانن��د مصاحبه ش��وندگان پیشی��ن از 
دش��واری واردات مواد اولیه گلایه مند اس��ت و 
اعتقاد داش��ت مشکل اس��تهلاک و قدیمی بودن 
دستگاه ها را باید از طریق خریداری ماشین‌آلات 
م��درن رفع کرد اما به دل��یل تحریم های بانکی، 
گش��ایش اعتبار با سختی فراوان همراه است. در 
مورد واردات مواد اول��یه نیز وضعیت همین‌گونه 
اس��ت. از س��وی دیگر پ��س از تولید با مش��کل 
ف��روش مواجه هس��تیم زیرا بازار چ��ک را قبول 
نمی کند و اکثر معاملات به صورت نقدی اس��ت 
به همین دل��یل در زمینه وصول کردن چک نیز 
مش��کل داریم. به این مسائل افزایش سرسام آور 
هزین��ه های آب ، برق ، گاز و .. کارخانه ها را نیز 
اضافه نمايي برای مثال در س��ال گذش��ته قبض 
ب��رق ما حدود 300 هزار توم��ان بود اما امروز به 
یک میلیون و 500 هزار تومان رسیده است... در 

نهایت این که، چاره‌ای نیست و باید ساخت...
وی حض��ور در نمایش��گاه را مثب��ت دانس��ت و 
گف��ت: خوش��بختانه امس��ال تعداد س��الن ها و 
شرکت‌کنندگان افزایش یافته است ضمن این که 

تعداد بازدیدکنندگان نیز قابل توجه می باشد. 
ش�رکت س�هیل نس�ج تهران تحت مدیریت 
محمدباق��ر نق��ی زاده از س��ال 1376 فعال��یت 
خود را در زمینه تولید نخ های فانتزی ، ش��نیل 
،نخ‌های ایرتکس��چره و رنگرزی آغاز کرده اس��ت 

غلامرضا سلامتي- مدير بازاريابي شركت بوريا

علي ميرفتاحي- مسئول غرفه شركت صنايع فتاح 
فرش راوند

مدير بازاريابي شركت بوريا: زمانی که 
قیمت تمام شده محصولات افزایش پیدا 
می کند ، رقابت در بازار با دش�واری 
بیشتری انجام می ش�ود و حاشیه سود 
کمتری به آن تعلق می گیرد زیرا توان 

خرید مردم محدودتر می شود.
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که حجم تولید نخ این ش��رکت در روز 14 تن و 
توان رنگ��رزی کلاف و بوبین کارخانه روزانه 11 
تن می‌باشد.ضمن این که محصولات سهیل نسج 
ته��ران روانه بازار تریکوبافی، تولید رومبلی، پرده 

و فرش ماشینی داخل کشور می شود.
نقی زاده اذعان داش��ت: تولید، مش��کلات خاص 
خ��ود را دارد و در ح��ال حاضر ب��ا توجه به این 
ک��ه نرخ س��وخت و ان��رژی به رق��م واقعی خود 
نزد��یک می‌ش��وند، تولیدکنن��دگان مجبورن��د 
به س��مت رقابت‌پذیری بیش��تر با ش��رکت های 
خارج��ی حرکت کنند که طبعاً کاری دش��وار به 
نظر می‌رسد اما در این میان مدیری موفق است 
که طبق برنامه‌ریزی دقیق در زمینه هزینه های 

تولید، سیستم خود را پایدار نگه دارد. 
وی یادآور ش��د: سعی کرده ایم با حفظ نیروهای 
توانمند ، ایجاد ظرفیت بالا و کار بیش��تر ، حجم 
تول��ید را افزایش دهیم تا هزینه های بالاس��ری 
شرکت کمتر شود و نقش خود را در بازار رقابتی 

فعلی ، حفظ کنیم.
نقی زاده در مورد نمایش��گاه نیز اعتقاد داش��ت: 
ب��ا ه��دف ارائ��ه محص��ولات ش��رکت و نش��ان 
دادن قابلیت‌ه��ای خ��ود در زمین��ه تأم��ین نیاز 
تولیدکنندگان فرش ماشینی در نمایشگاه حضور 
داریم و به دلیل این که وارد دومین س��ال تولید 
نخ های ATY شده ایم، طبعاً حضور در نمایشگاه 
برای معرفی بیشتر به تولیدکنندگان بسیار مفید 

است. 
مهدی نوروزپور- مدیر عامل ش�رکت فرش آرا 
پردیس )تحت برند فرش جردن(- است. سابقه 
فعالیت این شرکت به 17 سال پیش بازمی گردد 
که ابتدا تحت عنوان نساجی گلریسان کاشان به 
تولید پرداخت و س��پس با توجه به پیش��رفت و 
توسعه تولید ، مجموعه آرا پردیس شکل گرفت. 
 HCP  در ح��ال حاضر نیز به تول��ید فرش های
وندو��یل با تراکم 2550 ، فرش دس��تباف گونه، 
فرش های 700 ش��انه ش��ونهر با تراکم 1400، 
فرش 500 شانه با تراکم 2هزار  و گلیم می‌پردازد 
همچن��ین اول��ین تولیدکنن��ده ف��رش دو رنگ 
برجسته در ایران محسوب می شود. حجم تولید 
ماهیانه این ش��رکت حدود  7هزار تخته و تعداد 

پرسنل بالغ بر 120 نفر تا 140 نفر هستند.
نوروز پور به صادرات محصولات شرکت نیز اشاره 
کرد و گفت: بخش��ی از تولیدات ما به افغانستان، 
پاکستان و مالزی صادر می شود و گروه بازاریابی 
ش��رکت تال�ش می کند ت��ا ب��ه بازاریابی موفق 

فرش‌های 700 ش��انه به بالا نیز بپردازد. لازم به 
توضیح است که درسال 1390 موفق به صادراتی 

بالغ بر 100 هزار دلار شده ایم. 
بخش دیگر سخنان وی با س��ایر تولیدکنندگان 
مشترک بود و مواردی همچون مشکلات واردات 
م��واد اولیه و ماشی��ن آلات را در  بر می گرفت. 
مدیر عامل شرکت فرش آرا پردیس در عین حال 
تصریح کرد: مش��کل مه��م تولیدکنندگان عدم 
هماهنگی میان بانک و اداره صنایع استان‌هاست 
به این معنا که از ستاد تسهیل یا وزارت صنعت، 
مع��دن و تج��ارت مصوبه ای دریاف��ت می کنیم 
ام��ا زمانی موعد معرفی بانک می رس��د ، عنوان 
می‌ش��ود که بودج��ه کافی در اخت��یار نداریم! از 
سوی دیگر بانک های کشور تحریم هستند ؛  به 
همین دلیل از بازار عق��ب می مانیم اگرچه هنر 
بافت فرش متعلق به ایرانیان است و دراین نکته 

جای هیچ‌گونه شکی وجود ندارد. 
ن��وروز پور به موض��وع هدفمندی یاران��ه ها نیز 
پرداخ��ت و گفت: با انجام این طرح، س��ود تولید 
ب��ا کاهش قاب��ل توجهی روبرو ش��ده اس��ت به 
طوریک��ه امروز در مرز میان موفقیت و شکس��ت 
گام برمی‌داریم و کوچکترین اشتباه و خطا جایی 

برای جبران ندارد.
وی تصر��یح کرد: متأس��فانه مجبور ب��ه تعدیل 
نیرو ش��ده ایم و حداقل 25 نفر از نیروی انسانی 
ش��رکت را کاهش دادیم. موضوع را با دولتمردان 
در میان م��ی گذاریم اما کمک و حمایت خاصی 
انج��ام نمی‌ش��ود مثال� اداره صنا��یع طرحی را 
تصو��یب می کند ام��ا مورد پذ��یرش بانک قرار 
نمی‌گیرد! تولیدکننده نیز در این میان بلاتکلیف 
باقی‌می‌مان��د و برایش راهی جز کاهش حاشی��ه 

سود و تعدیل نیرو باقی نمی ماند.
مدیر عامل ش��رکت فرش آرا پردیس با اشاره به 
این مطلب که تمام تولیدکنندگان شی��فته تولید 
و صنعت هس��تند؛ یادآور شد: اگر قرار باشد این 
شی��فتگی بدون هیچ گونه حما��یت دولت ادامه 
یابد، ش��اهد واگذاری بازار منس��وجات کشور به 
ترکیه، چ��ین و .. خواهیم بود زیرا واردات، تحت 
نظ��ارت و کنت��رل چندانی قرار ن��دارد و همین 
موضوع فشار مضاعفی بر تولیدکننده داخلی وارد 

می سازد.
وی در پایان از حضور در نمایشگاه ابراز خرسندی 
نمود و گفت: نس��بت به سومین تجربه برگزاری ، 
بسیار مطلوب و مثبت است و به اعتقاد من هنوز 

هم امکان رشد و توسعه بیشتر را دارد. 

محمدباقر نقي زاده- مديرعامل شركت سهيل نسج تهران

مهدي نوروزپور- مديرعامل شركت فرش آرا پرديس

مديرعامل ش�ركت ف�رش آرا پرديس:  با 
انجام طرح هدفمندس�ازي يارانه ها، سود 
تولید با کاهش قابل توجهی روبرو شده است 
به طوری که امروز در مرز میان موفقیت و 
شکست گام برمی‌داریم و کوچکترین اشتباه 

و خطا ، جایی برای جبران ندارد.
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واردکنن��ده  ابریش�می  بازرگان�ی  ش�رکت 
نخ‌جوت‌چله ، پلی اس��تر و پنبه اس��ت. مس��عود 
ابریش��می- مدیرعامل- ضمن اش��اره به مزایا و 
فرصت های تولید فرش ماشینی در ایران، یادآور 
ش��د: پیش از انقال�ب ، کارخانه فرش راوند جزو 
بهتر��ین تولیدکنندگان فرش ماشی��نی در ایران 
محس��وب می ش��د که به دلیل بروز مشکلاتی، 
پس از انقلاب تعطیل ش��د. به تدریج در کش��ور 
ش��اهد راه اندازی شرکت های تولیدکننده فرش 
ماشینی شدیم که به توسعه و گسترش این بخش 
از صنایع نس��اجی پرداختند. در همین ش��رایط 
ش��رکت بازرگانی ابریش��می به تهیه و تأمین نخ 
جوت مورد نیاز واحدهای فرش ماشینی پرداخت 
و با تأسی��س یک ش��رکت در بن��گلادش به این 

هدف جامه عمل پوشاند. 
ابریشمی افزود: سیاست های کلی دولت براساس 
حمایت از تولیدکننده و تش��ویق صادرات نشان 
داده می ش��ود اما در عمل مشکلات بسیاری به 
ویژه در حوزه مواد اولیه وجود دارد . همچنین در 
گذش��ته معافیت های بیمه ای برای کارفرمایان 
وجود داشت که متأسفانه آن را حذف کرده اند. 
وی پیش��نهاد ک��رد ک��ه دولت در ص��ورت عدم 
حمایت از تولید، حداقل قوانین و مقررات مصوب 
خود را تغییر ندهد و اجازه دهد صنعتگران طبق 
یک قانون تثبیت ش��ده ، مش��کلات خود را رفع 
نماین��د نه این که هر روز تحت یک قانون جدید 

روانه این سازمان و آن اداره دولتی شوند. 
به گفته مدیرعامل بازرگانی ابریشمی، نمی توان 
تم��ام مش��کلات را متوجه دولت دانس��ت برای 
مثال تش��کل ه��ای بخش خصوصی م��ی توانند 
ب��ه راهنمایی تولیدکنن��دگان بپردازند تا حرکت 
صادرات محور در شرکت ها آغاز شود. این اقدام 
را ترکیه انج��ام داده و موفق ب��ه صادرات فرش 
های خود به اکثر نقاط جهان ش��ده اس��ت البته 
در این میان نباید حمایت دولت ترکیه را نادیده 

گرفت.
شرکت پردیس مشهد با 6 سال سابقه فعالیت 
به تولید سالیانه 110 هزارمتر مربع فرش ماشینی 
می پردازد. مس��عود ضابطی- مدیرعامل- گفت: 
رقابت بسی��ار ش��دیدی در بازار فرش ماشی��نی 
وجود دارد و تولیدکننده در صورت آگاهی از نیاز 
و س��لیقه مش��تری هیچ گاه از فروش محصولات 
خود باز نمی ماند. البته همواره هزینه های تولید 
وجوددارد و مش��کلاتی را ب��رای تولیدکنندگان 
ایج��اد می کند اما تولیدکنن��ده نمی تواند تولید 

خود را متوقف نماید بلکه باید با تدابیر صحیح و 
اتخاذ استراتژی های اصولی در بازار باقی بماند. 

ضابطی به تغییر سیستم فروش فرش ماشینی در 
کشور اشاره کرد و گفت: امروزه اکثر شرکت‌های 
تول��یدی ف��روش مویرگی را انجام م��ی دهند به 
این ترتیب که با راه اندازی فروش��گاه های عرضه 
مستقیم از نزدیک با خریداران در ارتباط هستند، 
به این ترتیب ضمن حذف دلال و واسطه، با نیاز 
و خواس��ت مصرف کنندگان آشنا می شوند و در 

تولیدات خود آن را به کار می بندند.  
وی به مبحث واردات فرش ماشینی نیز پرداخت 
و گفت: به هر حال واردات فرش س��همی از بازار 
داخل را در اختیار گرفته و آسیب هایی نیز وارد 
کرده اس��ت اما صرف این موضوع نمی توان کل 
واردات را محکوم کرد و مانع انجام واردات شد. 

ضابطی، رونق و رشد نمایشگاه امسال را به دلیل 
حضور پر رنگ و گسترده شرکت کننده‌ها دانست 
که با سرمایه گذاری قابل توجه به دکوراسیون‌های 
زیب��ا پرداخته اند. همچنین اگر س��طح برگزاری 
نمایشگاه بالاست دلیل آن عملکرد برگزارکننده 
نمی باش��د زیرا اگر برگزارکنن��ده توانمندتر بود؛  
شاهد حضور تعداد بیشتری شرکت کننده داخلی 

و خارجی بودیم.  
گروه توليدي- صنعتي ظريف مصور در سال 
1363 ب��ا ظرفيت تولي��د س��اليانه 2/5 ميليون 
مترمربع موكت نمدي تأسيس شد که با ظرفيت 
توليد نزديك به 50 ميليون مترمربع در س��ال به 
عنوان بزرگترين توليدكننده موكت نمدي و مواد 

اوليه آن در خاورميانه شناخته می شود.
ا��ین گ��روه تولي��دي - صنعتي، تول��یدات خود 
را در س��ه بخ��ش  محصولات خانگ��ي ، صنعتي 
)منسوجات بی بافت، خودرويي ، كامپوزيت ها ، 
ژئوتكستايل و ژئوممبران( و مواد اوليه )مستربچ، 
روغن نساجي، رزين پلي ونيل استات ، پليمرهاي 
بازيافتي ، الياف مصنوعي ، برس ولور و پودرهاي 

پليمري ( عرضه مي كند.
ظریف مصور موفق به احداث پلانت پتروش��يمي 
جهت توليد گران��ول پروپيلن در انواع گريدها به 
عنوان اولين پتروش��يمي بخش خصوصي كشور 
با نام "پتروش��يمي رجال" ش��ده اس��ت. به گفته 
مسئول غرفه این شرکت که اصرار داشت سخنان 
وی ضبط نش��ود، حج��م تولید موک��ت خانگی 
30میلیون متر مربع و موکت تافتینگ 2میلیون 
متر مربع می باشد و به دلیل تولید مواد اولیه در 
پتروشیمی رجال، مش��کلی از نظر تهیه و تأمین 

مسعود ابريشمي- مديرعامل شركت بازرگاني 
ابريشمي)سمت چپ(

مسعود ضابطي- مديرعامل شركت فرش پرديس مشهد
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مواد اولیه وجود ندارد. 
وی با ب��یان این مطلب که عمر موکت نمدی در 
حال اتمام است، گفت: به تدریج موکت تافتینگ 
و چاپی جایگزین موکت های نمدی می ش��ود و 
تولي��د این محصول تا 5 س��ال آینده به کمترین 

میزان خواهد رسید. 
وی به عدم اطلاع رس��انی گس��ترده نمایش��گاه 
نیز اش��اره کرد و گفت: بسی��اری از صنعتگران از 
طریق اطلاع رس��انی های ما از وجود نمایش��گاه 
آگاه شدند بنابراین بهتر است مسئولین برگزاری 
نمایشگاه، اطلاع رس��انی و تبلیغات بیشتری در 

سطح شهرها انجام دهند. 
مهران ملک پ��ور- مدیرمحصول الیاف ش��رکت 
ظریف مصور- نیز به ورود این شرکت به بازرگانی 
الیاف پلی پروپیلن و پلی استر برای اولین بار در 
س��ال 1390 اش��اره کرد که قابلیت تولید الیاف 
پلی پروپیلن و پلی استر از ظرافت 3 دنیر به بالا 

و بدون محدودیت رنگ و برش را دارد. 
ش�رکت سپیده فرش مش�هد در سال 1380 
تأسیس ش��د و به تولید فرش ماشی��نی و گلیم 
ف��رش در طرح ها و رنگ هاي متنوع می پردازد. 
میزان تولید این ش��رکت بس��تگی به س��فارش 
مش��تریان دارد اما ماهیانه ح��دود 350 تا 400 
تخته می باشد.آس��تانه- مسئول فروش شرکت- 
افزود: در گذش��ته به باکو صادرات داشتیم اما به 
دلایل گمرکی و نوس��انات نرخ ارز ترجیح دادیم 

به روی بازار داخل متمرکز شویم. 
آس��تانه یادآور ش��د: نوس��ان قیمت م��واد اولیه 
مشکلی اس��ت که مورد غفلت مسئولان امر قرار 
گرفته اس��ت و توجه چندان��ی به رفع آن صورت 
نمی گیرد. متأس��فانه برخی مس��ائل دس��ت در 
دس��ت هم داده ک��ه به ص��ورت کاذب یا واقعی 
قیم��ت نخ‌های وارداتی افزایش م��ی یابد و توان 

تولیدکننده تضعیف می شود.
وی اف��زود: مس��ائلی همچون افزا��یش حقوق و 
دس��تمزد نیروی کار، مالیات، ع��وارض، حمل و 
نقل و... اثرات بسی��اری ب��ر بالارفتن قیمت تمام 
ش��ده تولیدات داخلی می گذارد و موجب ش��ده 
که 35 درصد از مشتریان خود را از دست بدهیم 
زیرا وقتی متوجه می ش��وند قیمت فرش امسال 
نس��بت به سال گذش��ته 60 هزارتومان اختلاف 
قیم��ت دارن��د ترجیح می دهن��د از همان فرش 
قبلی خود استفاده کنند همین امر در بازار فرش 
شوک ایجاد می کند و ایجاد شوک همان و توقف 

تولید و افزایش نرخ بیکاری همان! 

وی سپس به عدم حمایت دولت در ارائه بسته‌های 
حمایتی در جریان اجرای هدفمندسازی یارانه ها 
اش��اره کرد و گفت: اگر تولیدکننده توان و قدرت 
مالی خوبی داش��ته باش��د می تواند ادامه حیات 
ده��د در غ��یر این ص��ورت محکوم به شکس��ت 

خواهد بود. 
آس��تانه به فرش ه��ای وارداتی ن��یز پرداخت و 
تصر��یح کرد: مص��رف کننده صرفاً ب��ه قیمت و 
طرح و نقش��ه فرش ها توج��ه می کند و چندان 
متوجه کیفیت آن نمی شود، فرش های وارداتی 
هم که در زمینه ط��رح و رنگ بندی، ظاهر زیبا 
و چش��م نوازی دارند؛ بنابراین ترجیح می دهند 
ف��رش ارزان قیمت و زیبای خارجی را خریداری 
کنن��د. به همین علت حجم فروش محصولاتمان 

در مرزهای کشور کاهش یافته است.
وی کسب تجربه و آشنایی با سایر تولیدکنندگان 
فرش ماشینی را دلیل اصلی حضور در نمایشگاه 
عنوان کرد و گفت: ش��رکت های کاشانی حضور 
بسی��ار موثر و خوب��ی دارند و محص��ولات قابل 

توجهی نیز به نمایش گذاشته اند. 
شرکت فرش خاطره کویر کاشان، تولیدکننده 
انواع فرش ماشینی CRZX ، HCP 700  است 
که مواد اولیه خود را ش��رکت های معتبر داخلی 
و خارجی تأمین م��ی کند.به همین دلیل بافت، 
س��رعت عمل و کیفیت محصولات این شرکت تا 

حد قابل توجهی از سایرین متمایز است.   
مس��ئول غرفه خاطره کویر با اشاره به این مطلب 
که در ش��رکت کوچکترین مشكلی از نظر فروش 
محصولات وجود ندارد؛ علت این امر را آش��نایی 
مردم با برند خاطره و همچنین عدم کم فروش��ی 
دانس��ت و گفت: ممکن اس��ت ب��ه دلیل افزایش 
هزینه‌های تولیدبرخی از ش��رکت ها فرش 500 
ش��انه را تحت عنوان فرش 700 ش��انه به فروش 
برس��انند و مردم عادی نیز متوج��ه این موضوع 
نش��وند ام��ا در خاط��ر کویر به ه��یچ عنوان کم 
فروش��ی نمی ش��ود و کیفیت خوب محصولات 

دقیقاً رعایت می شود. 
وی در مورد صادرات گفت: در گذش��ته به آفریقا 
و بلژ��یک صادرات داش��ته ایم ام��ا تقاضای بازار 
داخلی به اندازه ای زیاد ش��ده که توان پرداخت 
به صادرات را نداریم البته حجم تولید را افزایش 
داده ا��یم و دس��تگاه هزارش��انه 10 رن��گ را به 
ش��رکت وندویل سفارش داده ایم که امیدوارم از 
س��ال آینده تولیدات جدید و متن��وع خود را به 

بازار عرضه کنیم.

آستانه- مسئول شركت سپيده فرش مشهد
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وی از امکانات اندک نمایش��گاه رضایت چندانی 
نداش��ت به ط��وری که در زمینه برق رس��انی به 

غرفه با مشکلاتی مواجه شده بود.
آرش حیدریان - مدیرعامل فرش باتیک- است 
که در بخش طراحی فرش ماشینی و دستباف به 
فعالیت می پردازد. وی در این باره گفت: طراحی 
فرش های دستباف توسط شرکت انجام می شود 
ام��ا در بخش فرش ماشی��نی پ��س از طراحی و 
انتخاب رنگ، متأس��فانه به دلیل این که تکنیک 
و کیف��یت مورد نظر را نتوانس��ته ا��یم در ایران 
پیدا کنیم سفارش��ات خود را ب��ه تولیدکنندگان 
بلژ��یک و ترکیه ارائه م��ی کنیم. مهمترین دلیل 
هم این اس��ت که مواد اولیه مناس��ب این تولید 
یعنی ویسکوز در ایران تولید نمی شود ، ویسکوز 
واردات��ی از هند نیز با تأخیر و هزینه نس��بتاً بالا 
انجام می ش��ود پس به این نتیجه رسی��دیم که 

تولید در ترکیه انجام شود.
حیدر��یان اف��زود: تمرک��ز ما تولید ف��رش های 
مدرن و متناس��ب با دکوراسیون روز دنیاست به 
همین دلیل همیش��ه نگاهمان به بازار دنیاس��ت 
تا محصولی که در دنیا مد می ش��ود به س��رعت 
ب��ه ایران انتق��ال دهیم و مصرف کنن��دگان را با 

محصولات جدید در سطح دنیا آشنا نمائیم. 
وی استقبال مصرف کنندگان به خصوص جوانان 
را از ف��رش های مدرن قابل توجه توصیف کرد و 
گفت: معمول��اً جوانان به دنبال محصولات جدید 
هستند و دیگر از طرح های کلاسیک و رنگ‌های 
همیش��گی خس��ته ش��ده اند بنابراین به دنبال 
طرح‌ها و نقش��ه های جدید هس��تند. حدود یک 
سال است که این محصولات را به برزیل، آفریقای 
جنوبی، شی��لی، آلمان، امریکا، کانادا ، سنگاپور و 
مالزی عرضه کرده ایم و برای نخس��تین بار است 
که در نمایش��گاه فرش ته��ران حضور داریم تا از 
سلیقه و نیاز مصرف کنندگان ایرانی نیزاطلاعاتی 

به دست آوریم. 
س��جاد جلالیان - مدیر بازرگانی شرکت فرش 
پردیس�ان دلیجان اس��ت که نخستین حضور 
خود را در نمایشگاه تجربه کرد. محصولات فرش 
پردیس��ان دلیجان انواع فرش های ماشینی 500 
شانه در تراکم های 1560 ،1000،1700،1760 
1800در کالیته های 5،8،12،15،21،26 رنگ و 
همچنین فرش های700  شانه دست بافت گونه 
ب��ا تراک��م1500 و2700 در رنگ ه��ای 8 و 26 
رنگ اس��ت و به عنوان اولین تولید کننده فرش 
8 رنگ تمام پلی اس��تر ) ابریش��م نما ( در ایران 

محسوب می شود.
جلال��یان، تولید فرش مدرن در ایران را بسی��ار 
ان��دک و ضع��یف تر از فرش ه��ای ترکیه و اروپا 
توص��یف کرد و ادامه داد: در فرش های س��نتی، 
هن��وز هیچ کش��وری همتای ایران نیس��ت زیرا 
تولیدکنندگان فرش های سنتی اطلاع دقیقی از 
فرهنگ، نیاز و سلیقه مصرف کنندگان این قبیل 
ف��رش ها دارند اما ب��ازار امروز دنیا به فرش های 
فانت��زی نیاز دارد و باید تولیدکنندگان ایرانی در 

این زمینه برنامه‌هایی تدوین نمایند.
وی افزود: از تنوع محصولات در فرش های مدرن 
از ش��رکت ه��ای ترک و اروپایی بسی��ار عقب تر 
هستیم كه امیدوارم این نمایشگاه ها فرصتی برای 
حضور شرکت های خارجی و ایجاد رقابت جدی 
میان تولیدکنندگان داخلی و خارجی شود. البته 
تصور می کنم ک��ه هزینه اجاره بهای غرفه های 
خارجی بسیار بالاست لذا تولیدکنندگان خارجی، 
رغبت چندانی برای حضور ندارند کما این که در 

داخل ایران، فروش بسیار موفقی دارند.
به گفته جلال��یان، اغلب تولیدکنن��دگان ایرانی 
به دنبال کس��ب سود بیش��تر هستند و به همین 
دلیل ب��ا هزینه های گزاف ماشی��ن آلات مدرن 
وارد م��ی کنند تا در نهایت ب��ا تولید محصولات 
بهتر، به سود بیشتری دست یابند به همین دلیل 
متأسفانه ایران به محل درآمد هنگفت سازندگان 
ماشین آلات خارجی تبدیل شده است. برای مثال 
امروز ماشین 700 شانه خریداری می کنند و روز 
بعد خواس��تار خرید ماشی��ن 900 شانه با همان 
طرح های س��نتی و همیشگی هس��تند درحالی 
که س��ایر تولیدکنندگان خارجی با دستگاه های 
س��ال 1995 به تولیدات فرش های مدرن ادامه 

می‌دهند و  روز به روز پیشرفت می کنند. 
وی به برنامه ش��رکت فرش پردیسان دلیجان در 
راس��تای تولید و صادرات فرش های مدرن اشاره 
کرد و یادآور ش��د: متأس��فانه به دلیل مشکلاتی 
که اغلب تولیدکنندگان فرش در بخش صادرات 
دارند موفق به انجام آن نمی ش��وند اما امیدوارم 
س��رانجام بتوانن��د با ش��رکت های ب��ین المللی 
رقابت خوبی انجام دهند و به این نتیجه برس��ند 
که تمرکز بر تولید و طراحی فرش س��نتی کافی 
اس��ت! و بهتر اس��ت به روی فرش ه��ای مدرن 
متمرکز ش��وند درح ال حاضر ب��ازار تولید فرش 
سنتی پر رونق و سودآو است اما به تدریج بازار از 
این نوع فرش ها اشباع می شود و مردم خواهان 
محصولی متفاوت می‌شوند و به دلیل عدم تولید 

آرش حيدريان- مديرعامل شركت فرش باتيك

سجاد جلاليان- مديربازرگاني شركت فرش 
پرديسان دليجان
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فرش‌ه��ای مدرن در ایران، به س��مت فرش های 
ترکیه گرایش پيدا می کنند. 

جلال��یان اذعان داش��ت: در زمین��ه فرش های 
تراکم بالا هیچ کش��وری همتای ایران نیست اما 
فرش‌هایی که باب س��لیقه ایرانیان است فقط در 
ایران و نهایتاً کش��ورهای حاشی��ه خلیج فارس، 
قابلیت فروش دارند و مردم سایر کشورها تمایلی 
ب��ه آن نش��ان نمی دهن��د بنابرا��ین باید نگرش 
تولید و صادرات وسیع تر شود و به فکر صادرات 

حصولات جدید به اروپا و حتی آمریکا بود. 
وی در م��ورد تحریم سیاس��ی و اقتصادی ایران 
گف��ت: ا��ین موضوع تبعات بسی��ار ناگ��واری در 
ص��ادرات و واردات م��واد اولیه و ماشی��ن آلات 
گذاش��ته است به طوری که واردات نخ و الیاف با 
دشواری و زمان طولانی و به صورت نقدی انجام 

می شود. 
در م��یان تم��ام گفت و گوها با غرف��ه داران این 
نمایشگاه هر یک به نوعی اجرای طرح هدفمندی 
یارانه ها را توأم با مش��کلات بسی��ار دانستند اما 
شاید مدیربازرگانی فرش پردیسان دلیجان، نظر 
کاملاً متفاوتی نس��بت به این موضوع داشت وی 
در این مورد گف��ت: طرح هدفمندی به اندازه‌ای 
ک��ه برای تولیدکننده س��ود و منفعت دارد، زیان 
آور نیس��ت. البت��ه ش��اید ب��رای تولیدکنندگان 
واحده��ای کوچک مس��ائل بزرگی ایج��اد کرده 
اما س��ودمندی‌های این طرح ، لطمه چندانی به 
تولید نمی زند.  زیرا قدرت خرید خانوار در زمینه 
تهیه ل��وازم خانگ��ی و... افزایش پ��یدا می کند. 
خوشبختانه ش��رکت ما با لطمه چنانی از اجرای 
طرح مذکور مواجه نشد زیرا کمبود مواد اولیه به 
دلیل تحریم به مراتب بزرگتر و دردسرس��ازتر از 

هدفمندی یارانه هاست. 
محمد هفت ب��رادران، مدیریت ش�رکت فرش 
س�رمه را که زیرمجموعه ش��رکت مهر اصفهان 
اس��ت، برعهده دارد. وی که اعتقاد دارد س��رمه، 
نخس��تین شرکت واردکننده ماشین آلات شونهر 
در ایران اس��ت، نمایش��گاه را مثبت ارزیابی کرد 
و افزود: البته امکانات نمایش��گاه بسی��ار ضعیف 

است. 
وی در گفت و گوی خود به این نکته اش��اره کرد 
که در ترکیه ، خر��یدار محدودیت انتخاب رنگ 
ندارد و به طیف وسی��عی از رنگ دسترسی دارد 
به همین دلیل قادرند یک فرش را دقیقاً براساس 
س��فارش مصرف کننده ، تول��ید نمایند در حالی 

که در ایران چنین امکانی کمتر وجود دارد. 

برادران، تولید فرش ماشینی را از نظر خرید مواد 
اولیه، طراح��ی و فروش با چالش های اساس��ی 
مواجه دانست و گفت: اگرچه کیفیت فرش های 
ایرانی مطلوب اس��ت اما تهیه نخ مرغوب مش��ابه 
تولیدکنندگان ترکیه بسی��ار دش��وار اس��ت زیرا 
به دل��یل تحریم های بانکی ق��ادر به واردات نخ 

خارجی مرغوب نیستیم. 
وی اذعان داش��ت: پس از اجرای هدفمندسازی 
یاران��ه ها و افزا��یش هزینه ان��رژی کارخانجات، 
بسی��اری از واحده��ای تولیدی بدون پش��توانه 
تعطیل ش��دند و ما نیز با کاهش س��ود و تعدیل 
ن��یرو به تولید ادامه می دهیم و فکر نمی کنم در 
این ش��رایط بتوان به توسعه و گسترش فکر کرد! 
این شرکت در س��ال های پیش محصولات خود 
را آسی��ای میانه و کشورهای عربی صادر می‌کرد 
اما به دلیل افزایش چندبرابری هزینه های تولید، 
میزان ص��ادرات کاهش فوق العاده ای پیدا کرده 

است. 
محمد جلالیان - مدیرعامل شرکت بافته های 
مهس�تان )فرش پرنیان(- در فرصت کوتاهی 
ک��ه به گفت و گو با ما م��ی پرداخت به تولیدات 
شرکت خود که فرش 700  و 500 شانه، گلیم و 
گلیم فرش است، اشاره کرد و محدودیت واردات 
ماشی��ن‌آلات به دلیل تحریم را م��ورد تائید قرار 

داد. 
از راه اندازی ش�رکت زربافت پارس، 5 س��ال 
س��پری می ش��ود. این ش��رکت امروز ب��ه تولید 
ف��رش ماشی��نی  700 ش��انه با تراک��م1500 و 
2550 می‌پ��ردازد و در آینده نزدیک تولید فرش 
هزار‌ش��انه را نیز در برنام��ه کاری خود قرار داده 
است. همچنین میزان تولید ماهیانه زرباف پارس 

1500 تخته فرش ماشینی می باشد. 
به گفته جعفر تهرانی دوست- مدیرعامل- امروزه 
مص��رف کننده ف��رش ماشی��نی، آزادی انتخاب 
بسیاری دارد و براساس نیاز، سلیقه و سطح مالی 
خ��ود می توان��د فرش های ماشی��نی را با طرح، 
نقشه و س��ایزهای متنوع خریداری نماید این در 
حالی اس��ت که تا 10 سال پیش، مصرف کننده 

حق انتخاب چندانی نداشت .
تهرانی یادآور شد: به دلیل استفاده از ماشین‌آلات 
مدرن، تولید فرش ماشی��نی در ایران از کیفیت 
بسیار خوبی برخوردار و ماندگاری فرش افزایش 
یافته اس��ت به ط��وری که دیگر نیازی نیس��ت 
خانوارهای ایرانی، فرش 700 ش��انه را هر س��ال 
ع��وض کنند ز��یرا دوام و اس��تقامت فرش ها به 

محمد هفت برادران- مدير شركت فرش 
سرمه)سمت چپ(

جعفر تهراني دوست- مديرعامل شركت زرباف پارس
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مراتب بیش��تر از گذشته است و پس از یک سال 
مصرف، نیازی به جایگزینی آنها وجود ندارد. 

وی تصر��یح ک��رد: بنابرا��ین در مص��رف فرش 
ماشی��نی مشکلی ایجاد نشده اما در زمینه تولید 
فرش ماشینی ، مس��ائلی مانند کمبود نقدینگی 
واحدها، بهره بسی��ار بالای بانکی، تحریم ایران و 
محدودیت بسی��ار در زمینه واردات ماشین آلات 
مدرن و مواد اولیه تولیدکننده را تحت فشار قرار 

داده است.
این تولیدکننده اذعان داشت: 3 سال پیش بدون 
مش��کل خاصی یک دستگاه وندویل را خریداری 
و نص��ب کردیم اما در س��ال ج��اری که تصمیم 
گرفتیم یک ماشین دیگر نیز خریداری نمائیم با 
مشکلات بسی��اری مواجه شدیم مثلاً هیچ بانکی 
در کش��ور گش��ایش اعتبار انجام ن��داد و مجبور 
ش��دیم از طریق صرافی‌های تهران و دوبی ، یک 
میل��یون و 200 هزار دلار پ��ول را حواله نمائیم 
که می دانید حواله این مبلغ، توأم با ریس��ک بالا 

می باشد. 
وی افزود: خوش��بختانه واردات فرش ماشینی از 
چین در سطحی نیست که به کار ما آسیبی وارد 
کن��د ضمن این که س��لیقه ایران��یان در انتخاب 
فرش با سایر کشورها متفاوت است ، هر نقشه‌ای 
را نم��ی پذیرند  و علاق��ه خاصی به فرش های با 

تراکم بالا دارند.
تهرانی نیز به کاهش حاشی��ه سود و تعدیل نیرو 
اش��اره کرد و گفت: مصرف انرژی در ش��رکت ما 
به مراتب کمتر از واحدهای ریس��ندگی است اما 
واقعیت این است که واحدهای ریسندگی که نیاز 
به مصرف انرژی بسی��اری دارند چون نمی توانند 
قیمت محصولات خود را افزایش دهند مجبورند 
از کیف��یت محصول کم کنند و به همان نس��بت 
کیف��یت تولیدات ما هم کاهش پیدا می کند. اما 
دول��ت مرتب به واحدهای تولیدی اعلام می کند 
که نباید قیمت تولیدات خود را افزایش دهید آیا 

این امر امکان پذیر است؟
وی با اش��اره به کیف��یت نامطلوب س��الن های 
نمایش��گاه، اعلام کرد: س��اعت کار نمایش��گاه به 
هیچ عنوان مناس��ب نیس��ت زیرا 4 بعداز ظهر و 
در ش��رایطی که کارمندان فرصتی پیدا می کنند 
تا پس از ساعت اداری خود به نمایشگاه مراجعه 
کنند؛ نمایش��گاه به اتمام می رسد! فکر می کنم 
بهتر است نمایشگاه از ساعت 10 صبح آغاز شود 
و تا 7 بعداز ظهر ادامه پیدا کند تا بازدیدکنندگان 

بیشتری داشته باشد

شرکت صنایع فرش نیمابافت کاشان در سال 
1376 و تحت مدیریت مهدی ضابطی راه اندازی 
شد و در س��ال 1378 صادرات فرش ماشینی به 

کشورهای همسایه را آغاز نمود.
مهدی ضابطی اعتقاد دارد: تولید فرش ماشی��نی 
در ا��یران با توجه به تهیه و نصب ماشی��ن آلات 
م��درن و ب��ه روز از نظر کیفی و کمی پیش��رفت 
قابل ملاحظه ای داشته اما هنوز از نظر بارسازی 
و نوس��ازی بخش های عم��ده ای از کارخانجات 
تولید فرش ماشی��نی با رقیبان خود به خصوص 

ترکیه فاصله بسیار زیادی داریم. 
وی ب��ا بیان این مطلب که واردات در صورتی که 
طب��ق برنامه ر��یزی دولت و در حجم مش��خص 
انجام ش��ود؛ آسیبی به صنعت داخلی کشور وارد 
نخواهد س��اخت؛ به حضور ش��رکت متبوع خود 
در نمایش��گاه اش��اره کرد و گفت: اگرچه حضور 
ش��رکت کنندگان داخلی در این دوره به مراتب 
بیشتر از دو دوره گذشته است اما اثری از حضور 
شرکت های همس��ایه مانند ترکیه وجود ندارد، 
اطلاع رس��انی و تبلیغات برگزاری نمایش��گاه در 
س��طح وسی��عی انجام نگرفته و هنوز بسیاری از 
صنعتگران فرش ماشی��نی نس��بت به برپایی آن 
اطلاع��ی ندارند ضمن این که کیفیت س��الن ها 
و تس��هیلات موجود در نمایشگاه مطلوب نیست، 
ش��اید بهتر بود این نمایشگاه در شهر کاشان که 
قطب فرش ماشی��نی ایران محس��وب می شود؛ 
برگزار می ش��د تا شاهد حضور شرکت کنندگان 

بیشتری شویم. 
مجتمع نساجی نورپایتخت-فرش پایتخت- 
ب��ا س��رمایه اول��یه 300 میلیارد ریال در س��ال 
1386 به بهره برداری رسید و  شامل سالن های 
تولیدی رنگرزی، ریسندگی، هیت ست،  بافندگی 
و تکم��یل فرش ماشی��نی اس��ت. ظرفیت تولید 
س��الیانه واحد رنگرزی 8400  تن ، ریس��ندگی 
3360  تن،  بافندگی 15000 تخته 12 متری  و 

تکمیل 336000  تخته 12 متری می باشد.
سیدجلیل محبتی-مدیرتولید- ادامه داد: براساس 
ط��رح توس��عه کارخانه، در بخ��ش رنگرزی یک 
خط تولیدی جدید اضافه ش��ده که براساس آن 
می‌توان نخ های اکرولیک را برای مصارف خاص 
تولید کرد، همچنین خدمات تکمیل ش��رکت در 
حال افزایش است و خوش��بختانه از نظر ارتقای 

کیفیت محصولات بسیار موفق عمل کرده ایم. 
وی یادآور ش��د: مطالعاتی بر تولید یک دس��تگاه 
جدید در حال انجام اس��ت تا عیوب تولید معایب 

مهدي ضابطي- مديرعامل شركت فرش نيمابافت كاشان

سيدجليل محبتي- مديرتوليد مجتمع نساجي نورپايتخت 
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فرش ماشی��نی از نظر ق��وس برخی بافت ها رفع 
شود.

محبتی خاطر نشان کرد: برای حفظ تولید و ادامه 
حیات باید به روز و براساس تکنولوژی‌های مدرن 
دنیا حرکت ک��رد برای مثال زمانی که ماشی��ن 
آلات تولید فرش ماشی��نی به سمت 900 شانه و 
بیشتر حرکت می کند باید خدمات تکمیل فرش 
را هم ب��ه روز کرد تا محص��ول نهایی با کیفیت 
قاب��ل رقابت تولید و روانه ب��ازار مصرف داخلی و 

خارجی شود. 
مدیرتولید فرش پایتخت ، اجرای هدفمندسازی 
یاران��ه ها را موجب افزا��یش هزینه های تولید و 
کاهش میزان سود کارخانه ها دانست و ادامه داد: 
حداقل کاری که می توان در این زمینه انجام داد 
کاهش هزینه های انرژی و صرفه جویی اس��ت تا 
بتوانیم مصرف انرژی را در بخش برق، س��وخت 

و... کارخانه به حداقل برسانیم.
وی ب��ه تش��کیل کمیت��ه ان��رژی در مجتم��ع 
نس��اجی نورپایتخ��ت اش��اره ک��رد ک��ه در آن، 
تدابیر و راهکارهای بهینه س��ازی مصرف انرژی 
م��ورد مطالعه ق��رار می‌گیرد و ضم��ن خریداری 
دس��تگاه‌هایی که نیازمند انرژی کمتری هستند؛ 
به فرهنگ‌س��ازی ن��یروی انس��انی جهت صرفه 

جویی پرداخته می‌شود. 
ش�ركت فرش ش�اهكار ش�فق تبريز ‌4 سال 
اس��ت كه در زمينه توليد فرش ماش��يني با 25 
نفر پرسنل تحت مديريت حميد محمد حسيني 

فعاليت دارد. 
مدي��ر عامل اين ش��ركت در خص��وص وضعيت 
فعلي توليد فرش ماشيني در كشور گفت: كمبود 
نقدينگ��ي، خريد نقدي و فروش مدت دار اس��ت 
كه مشكلاتي را براي توليد كنندگان ايجاد نموده 
است اما با وجود برخي كاستي ها، توليد‌كنندگان 
مجبور به قبول شرايط و ادامه  فعاليت هستند. 

وي با بيان اين كه‌ عمده مواد اوليه مورد نياز اين 
شركت وارداتي است و آن را از ريسندگان داخلي 
تامين مي كنند، خاطر نش��ان كرد:‌ تحريم هاي 
اخير و به تبع افزايش قيمت مواد اوليه بر فعاليت 

ما تاثيرات سوئي بر جاي گذارده است. 
وي در خصوص تاثير طرح هدفمند سازي يارانه‌ها 
ب��ر فعاليت توليدي اين ش��ركت گف��ت: با توجه 
ب��ه افزايش هزينه ها از جمل��ه هزينه حامل‌هاي 
انرژي، در يك مقطع زماني مجبور به تعديل نيرو 

و كاهش حاشيه سود شديم. 
وي در ارتب��اط ب��ا واردات فرش هاي ماش��يني 

عنوان كرد: فرش هاي اكروليك كمتر وارد كشور 
مي‌شود و ‌بيش��تر فرش هاي فانتزي چون گليم 
فرش و شگي از چين و تركيه وارد كشور مي‌شود 
ك��ه در صورتي ك��ه از واردات آن نيز ممانعت به 
عمل آيد وضعيت توليد در داخل كش��ور بس��يار 

بهتر خواهد شد. 
مدير عامل ش��ركت فرش شاهكار شفق تبريز كه 
براي دومين بار در نمايشگاه حاضر شده، نمايشگاه 
اين دوره را بهت��ر و پربارتر ارزيابي نمود و گفت‌: 
به نظر مي رسد به دليل هم زماني اين نمايشگاه 
با نمايشگاه صنعت و نانو بازديدكنندگان در اين 
دوره بيشتر هستند البته برخي معتقدند كه زمان 
نمايشگاه كوتاه است اما اگر اين زمان بيشتر بود 
مش��كلات ديگري به وجود مي آمد اما شايد اگر 
در روزهاي 5 ش��نبه و جمعه زمان نمايش��گاه 2 

ساعت بيشتر بود، بهتر مي شد. 
وي در پاي��ان از ماهنامه نس��اجي امروز به دليل 
انعكاس اخبار و مشكلات توليد كنندگان در اين 

حوزه سپاس گزاري نمود. 
ف�رش درخش�ان نگين كاش�ان توليد كننده 
فرش‌هاي ماش��يني 500 و 700 شانه ماشيني و 
گليم و جاجيم است و توسط علي اصغر طالبيان 
مقدم مديريت مي ش��ود كه 35 س��ال در حوزه 

توليد فرش ماشيني تجربه دارد. 
وي پرداخ��ت ه��اي طولاني مدت، ب��ي اعتباري 
برخ��ي چك ها، دش��واري در تامين م��واد اوليه 
و كيفي��ت نامطلوب آن را از مش��كلات فعلي در 
حوزه توليد فرش ماش��يني خواند و در خصوص 
تامي��ن مواد اوليه گفت: م��واد اوليه مورد نياز ما 
هم داخلي و هم از وارداتي است. نخ هاي وارداتي 
از كش��ور تركيه از نظر هيت س��ت، الياف و رنگ 
آميزي مطلوب است اما متاسفانه توليدات داخلي 

در اين زمينه چندان قابل توجه نيست.
وي در خصوص تاثير تحريم هاي اخير بر وضعيت 
توليد عنوان كرد: تاثير تحريم ها تا اندازه اي بود 
كه برخي اجناس ما در گمرك مانده اس��ت و به 
دليل مشكلات بسيار جزئي هزينه هاي هنگفتي 

به آن تعلق گرفته است. 
طالبي��ان در ارتباط با كنت��رل هزينه هاي توليد 
در زم��ان اج��راي طرح هدفمندس��ازي يارانه ها 
گفت: دس��تگاه هاي قديم��ي را كنار گذارده و از 
دستگاه‌هاي جديد استفاده مي كنيم تا بهره وري 
را افزايش دهيم، حاشيه سود را كاهش داديم. در 
حقيقت با افزايش هزينه هاي توليد، س��ازگاري 
ايج��اد نموديم و به همين دليل تاثير اجراي اين 

حميد محمد حسيني- مديرعامل شركت فرش 
شاهكار شفق تبريز

علي اصغر طالبيان مقدم- مديرعامل شركت فرش 
درخشان نگين كاشان
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قانون براي ما چندان محسوس نيست.  
وي ب��ا بيان اين ك��ه واردات فرش ماش��يني بر 
فعاليت توليدكنن��دگان داخلي ب��ي تاثير نبوده 
اس��ت عنوان ك��رد: در صورتي كه ب��ه صادرات 
محصولات خود بينديشيم و روابط حسنه با ديگر 
كش��ورها برقرار نماييم يقيناً رشد روز افزوني در 

توليد خواهيم داشت. 
طالبيان كه در 3 دوره نمايش��گاه فرش ماشيني 
حضور مس��تمر داشته است، نمايش��گاه را نسبتاً 
مطل��وب ارزيابي نمود و گفت: يكي از مش��كلات 
برگزاري نمايش��گاه اين دوره ساعت برگزاري آن 
اس��ت. س��اعت 16 كه ادارات تعطيل مي شود و 
كارمندان مي توانند در نمايش��گاه حاضر شوند، 
ساعت كار نمايشگاه تمام مي شود. به اعتقاد من 
در صورتي كه ساعت كار نمايشگاه بيشتر مي‌شد، 

رضايت بخش تر بود. 

شركت قالي زرتش�ت توليد كننده فرش هاي 
ماش��يني از  500 ش��انه با تراكم 1200 تا 700 
ش��انه با تراكم 1500 است. جديدترين توليدات 
اين ش��ركت فرش هاي دس��تباف گون��ه با برند 
HCP است كه 700 شانه با تراكم 1500 است.

احمدرضا س��ودايي – مدير عامل اين شركت در 
خص��وص تجربي��ات خود در اي��ن صنعت گفت:‌ 
فعاليت خود را با شركت كيمياي كاشان در سال 
1370 آغ��از نمودم و به تدري��ج تلاش نمودم تا 
فعاليت هاي خود را گس��ترش دهم. در ابتدا در 
توليد فرش 350ش��انه و 500 ش��انه تكسيماي 
آلم��ان فعاليت داش��تم. پ��س از آن به واس��طه 
ماشين آلات مدرن  وندويل فعاليت خود را دنبال 

نمودم.
وي در خصوص وضعيت كنوني توليد فرش‌ماشيني 
در داخل كش��ور  گفت:‌ اكن��ون مصرف‌كنندگان 
بيشتر به فرش هاي دستباف گونه گرايش دارند 
و اين گونه فرش ها كم كم  جايگزين فرش هايي 

با تراكم پايين مي شوند . 
س��ودايي در ارتباط با مش��كلات فعلي در حوزه 
توليد فرش ماشيني در داخل كشور گفت:‌ عمده 
ترين مش��كلات موجود در حوزه توليد در زمينه 
اخذ تسهيلات بانكي، صادرات فرش و تامين مواد 
اوليه است. مواد اوليه مورد نياز ما با درصد گمركي 
و ارزش اف��زوده بالايي كه براي آن در نظر گرفته 
شده است قيمت نهايي فرش را افزايش مي‌دهد 
و در عين حال توان رقابت با س��اير كش��ورها در 

حوزه صادرات را از ما سلب مي كند.  

وي تاثير تحريم ها بر تامين مواد اوليه را چشم‌گير 
خواند و گفت: ‌اكنون مواد اوليه مورد نياز خود را 
با دشواري و از دست دوم و سوم تامين مي كنيم 
و همين مورد موجب مي شود مواد را  10 تا 15 
درصد گران تر خريداري كنيم و در نهايت قيمت 

تمام شده محصول افزايش يابد. 
مدي��ر عامل ش��ركت قالي زرتش��ت در خصوص 
طرح هدفمند سازي يارانه ها و تاثير آن بر توليد 
گفت:‌ اين طرح هزينه هاي توليد از جمله قيمت 
مواد اوليه، هزينه حمل و نقل و قيمت حامل‌هاي 
ان��رژي را افزاي��ش داده و متاس��فانه ما موفق به 
جبران آن از طريق افزايش فروش يا تعديل نيرو 
نش��ديم و قيمت نهايي محصول ثاب��ت ماند. در 

حقيقت تنها حاشيه سود ما كاهش يافت.
وي ك��ه براي نخس��تين بار در نمايش��گاه حاضر 
شده از نمايشگاه ابراز رضايت نمود و در خصوص 
نقاط ضعف آن گفت: متاسفانه بي برنامگي را در 
مديريت سالن ها به عنوان مثال تاخير در تحويل 
غرفه ها و مغاير با نقشه از پيش تعيين شده و نا 
مرتب بودن آن را شاهد بوديم تا جايي كه مجبور 

به كف سازي غرفه شديم . 

ش�ركت آسمان كوير كاش�ان در سال 1379 
تاس��يس ش��د و محصولات آن عبارت از گليم و 
فرش فريز با 320 ش��انه با تراكم 1000 و فرش 
گليم 320 شانه با تراكم 800 در ابعاد و سايزهاي 

گوناگون است. 
حمي��در رضا طالبيان - مدير عامل اين ش��ركت 
- وضعيت توليد فرش ماش��يني را نسبتاً ‌مطلوب 
ارزيابي نمود  و گفت:‌ مردم بيش��تر از طرح هاي 
فانتزي اس��تقبال مي كنن��د و نمونه وارداتي اين 
محص��ولات و با كيفيتي مش��ابه و در مواردي با 
كيفيت پايين ت��ر و قيمت بالاتر از محصولات ما 
در بازار عرضه مي ش��ود اما خوشبختانه واردات 
آن تاثير س��وئي بر بازار ما نداش��ته است بلكه به 
دليل ايجاد رقابت، انگيزه ما را براي توليد بيشتر 

مي كند. . 
وي در ارتباط با مش��كلات كنوني در حوزه توليد 
گفت: تامين مواد اوليه و سرمايه هاي در گردش 
و تعديل نسبت عرضه و تقاضا در زمره ‌اصلي ترين 
مشكلات توليد به شمار مي رود به اين ترتيب كه 
نسبت به عرضه فرش تقاضا در بازار وجود ندارد و 
ضرورت دارد تا مسئولين بسترهاي لازم را فراهم 
آورند تا توليد كننده آس��ان تر ب��ه فعاليت خود 
ادامه دهد. مس��ئولين بايد توجه داش��ته باشند 

پرنيا  ش�ركت  ف�روش  كارش�ناس 
واردات  با  خوشبختانه  بافت:  پديده 
دستگاه‌هاي جديد و نصب آن نه تنها 
تعديل نيرو نداش�تيم بلكه نسبت به 
سال گذشته نيروي انساني شركت را 

تا 70 درصد افزايش داديم . 

احمدرضا سودايي- مديرعامل شركت قالي زرتشت

حميدر رضا طالبيان- مديرعامل شركت فرش 
آسمان كوير كاشان
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كه توليد كننده دغدغه ه��اي توليد با كيفيت و 
اشتغالزايي بيش��تر را دارد پس نمي‌تواند دغدغه 

فراهم آوردن بازار فروش را نيز داشته باشد. 
وي در خصوص وضعيت تامين مواد اوليه گفت:‌‌ مواد 
اوليه مورد نياز خود در بخش ريس��ندگي را از داخل 
كشور تامين مي كنيم. هم چنين بخشي از الياف يا 
گرانول مورد نياز وارداتي و بخشي توليد داخل است 
اما در مجموع تقاضاي مواد اوليه از عرضه آن بيشتر 

است. 
طالبيان با بيان اين كه طرح هدفمند سازي يارانه‌ها 
هزينه هاي توليد را تا اندازه زيادي افزايش داده است 
گفت:‌ براي مقابله با اين مش��كل يا بايد حاشيه سود 
را كاهش و يا قيمت نهايي محصول را افزايش دهيم 
ام��ا در حال حاضر تلاش داريم تا با صرفه جويي اين 

مشكل را مرتفع نماييم. 
وي كه براي دومين بار در نمايش��گاه فرش ماشيني 
حاض��ر ش��ده اس��ت نمايش��گاه را نس��بتاً مطلوب، 
اطلاع‌رساني و تبليغات درخصوص برگزاري نمايشگاه 
را ضعيف و استقبال بازديدكنندگان را مطلوب ارزيابي 

نمود. 

شركت پرنيا پديده بافت فرش ماشيني ابريشمي 
مصنوعي با برند وندويل در سايز‌هاي مختلف توليد 
م��ي كند. محمد جبار زارع- كارش��ناس فروش اين 
ش��ركت در ارتباط با فعاليت‌هاي اين شركت گفت:‌ 
يك سال از تاسيس اين شركت مي‌گذرد اما مالكين 
آن سابقه طولاني در توليد فرش ماشيني دارند و آقاي 
كراماتيان نخستين سازنده دستگاه فرش ماشيني در 
ايران اس��ت.  فرش هاي توليد اين شركت، پرزدهي 
نداش��ته، 100 درصد قابل شستش��و است و 3 سال 
گارانتي دارد به علاوه لطافت و درخشندگي، مقاومت 
در برابر نور و س��ايش، وزن و حجم كم و سهولت در 

حمل و از ديگر ويژگي هاي اين محصول است. 
وي با اشاره به اين كه اين فرش ها چند سالي است 
كه از بلژيك وارد ايران ش��ده است خاطر نشان كرد: 
كيفيت محصولات اين ش��ركت بالاتر است. پاتكس 
پشت فرش از خارج از كشور وارد مي شود و زماني كه 
بارنگ هاي شيميايي كه خودمان فرمول آن را كشف 
نموديم مخلوط مي‌شود ويژگي ضد سر خوردگي بر 

پاركت، كف‌پوش و سراميك را ايجاد مي كند. . 
وي رقابتي ك��ه اكنون در بازار وجود دارد را به دليل 
واردات  فرش هاي خارجي و علي الخصوص بلژيكي 
كه بيش��تر فانتزي يا تزييني هستند دانست و گفت:‌ 
اين دس��ته فرش ه��اي وارداتي ش��باهت زيادي به 
توليدات ما دارد اما از نظر كيفيت با هم برابري نمي 

كند و متاسفانه به همين دليل ذهنيت بدي در مردم 
ايجاد ش��ده اس��ت كه فرش‌هاي بلژيكي فرش هاي 

خوبي نيست.
جبار زارع در خصوص تامين مواد اولايه مورد نياز اين 
شركت گفت: نخ را به صورت آماده از ساير شركت‌ها 
تامين مي كنيم كه الياف خام آن وارداتي اس��ت كه 
رنگ شده و ريسيده مي شود و تركيبات چله آن پلي 
اس��تر پنبه و نخ خواب آن 100 درصد پلي اس��تر و 

ابريشم مصنوعي است. 
وي با بيان اين كه تحريم مش��كلات بس��ياري را در 
حوزه تامين قطعات مورد نياز دستگاه ها ايجاد نموده 
در ارتب��اط با كنترل هزينه ها پ��س از اجراي قانون 
هدفمند س��ازي يارانه  ها گفت:‌ تلاش نموديم تا از 
حداقل امكانات حداكثر به��ره برده و بتوانيم قيمت 
محصولات خود را در مقايس��ه با محصولات وارداتي 
تعدي��ل و قابل رقابت كنيم. خوش��بختانه با واردات 
دس��تگاه‌هاي جديد و نص��ب آن نه تنها تعديل نيرو 
نداش��تيم بلكه نسبت به سال گذشته نيروي انساني 

شركت را تا 70 درصد افزايش داديم . 
وي ادام��ه داد : با توجه به اين كه اين ش��ركت تازه 
تاس��يس است براي نخس��تين بار با محصول فرش 
ابريش��مي در نمايشگاه حاضر شديم البته سال هاي 
پيش نيز با برندهاي ديگر در نمايشگاه حضور داشتيم. 
استقبال از نمايشگاه بسيار عالي خوب بود و اميدواريم 
تا در سال‌هاي آتي با محصولات جديدتر در نمايشگاه 

حاضر شويم.  

ش�ركت فرش هانوفر يك سال است كه راه‌اندازي 
شده است و به واس��طه دستگاه‌هاي شونهر آلمان و 
مطابق با تكنوژي روز دنيا فرش ماش��يني توليد مي 
كن��د و به تازگي دس��تگاه‌هاي 900 ش��انه را به كار 

گرفتيم.
مجيد ضابطي مدير فروش اين ش��ركت گفت: پدرم 
مديريت اين شركت را بر عهده دارد اما نزديك به 30 
سال است كه در زمينه توليد فرش ماشيني فعاليت 

دارند. 
وي در خصوص مشكلات موجود درحوزه توليد فرش 
ماش��يني گفت:‌ با وجود اين كه تمام مواد اوليه مورد 
نياز از جمله نخ در ايران توليد مي ش��ود اما مشكل 
اينجاس��ت كه م��واد اوليه در توليد نخ ني��ز وارداتي 
اس��ت به علاوه و با وجود توليدات فراوان داخلي باز 
هم فرش هاي فرش هاي وارداتي چيني و تركيه اي 
با قيمت مناس��ب در داخل كشور به وفور يافت مي 
شود و همين امر تاثيرات سوئي بر بازار فرش داخلي 
گذارده است البته لازم به ذكر است كه اين فرش ها 

يزد:  كبير  فرش  شركت  مديرعامل 
با اج�راي قانون هدفمند س�ازي 
يارانه ها، سياست را بر صرفه جويي 
گذارديم و بخش هاي مختلف خط 
توليد و فني را بهينه‌سازي نموديم.

محمد جبار زارع- مديرفروش شركت فرش
پرنيا پديده بافت

مجيد ضابطي- مديرفروش شركت فرش هانوفر
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بيشتر فانتزي اس��ت و به تازگي مورد استقبال قرار 
گرفته است. 

وي اضافه كرد: براي س��ومين ب��ار؛ يك دوره براي 
نمايش نخ و 2 دوره ديگر براي فرش ماشيني حاضر 
شديم . نمايشگاه ها با وجود اين كه پيشرفت قابل 
ملاحظه اي داشته است اما نقاط ضعف بسيار دارد 
ك��ه از آن جمله مي توان به عدم اطلاع رس��اني به 
موقع و س��اعت برگزاري آن اشاره نمود. در صورتي 
كه اين نمايشگاه نيز چون نمايشگاه هاي شهرستان 
پ��س از س��اعت اداري برگزار مي ش��د حضور در 

نمايشگاه براي افراد شاغل آسان تر بود. 
ضابطي در ارتباط با مشكلاتي كه طرح هدفمندسازي 
يارانه ها ايجاد نموده اس��ت گفت: اين طرح هزينه 
ه��اي اوليه ما را ت��ا اندازه زي��ادي افزايش داد و به 
همي��ن دليل قيمت نهايي محصول افزايش يافته و 
اصلي ترين فشار بر مصرف كننده وارد شده است. 

ش�ركت ف�رش زري بافان نزديك به 15 س��ال 
است كه فعاليت خود را در زمينه توليد انواع فرش 
ماش��يني 500 و 700 ش��انه در انواع رنگ و طرح 
  ASR هاي مختلف آغاز نموده و 8 دستگاه توليدي
و يك دس��تگاه LCP  دارد ك��ه آخرين تكنولوژي 

بلژيك است و تراكم  2500 دارد. 
مه��دي ولي��ان -مدي��ر داخلي و مس��ئول توليد و 
فروش ش��ركت - در خصوص وضعيت فعلي توليد 
در داخ��ل كش��ور گف��ت:‌ توليد مطلوب اس��ت اما 
متاس��فانه حمايت‌كننده وجود ندارد. اين ش��ركت 
با 8 دس��تگاه  و 80 نفر پرس��نل تنها با استفاده از 
سرمايه شخصي فعاليت نموده و به لطف خداوند تا 
كنون رش��د مطلوبي داشته و همواره تلاش دارد تا 
با ارايه محصولي با كيفيت و رضايت مش��تريان را 

جلب كند. 
وي در ادامه ‌اصلي ترين مش��كل در حوزه توليد را 
تامين مواد اوليه مناسب خواند كه به دليل تحريم 
ها قيمت آن افزايش يافته اس��ت و مردم مجبور به 
خريد آن هس��تند. قيمت فرش 700 شانه را پيش 
از س��ال ن��و 400 ه��زار تومان ب��ود و اكنون 700 
هزار تومان اس��ت اما مردم چاره اي ندارند و آن را 

خريداري مي كنند. 
وي با اش��اره به اين كه براي نخس��تين بار در اين 
نمايش��گاه حاضر شده اس��ت گفت:‌ ‌از نمايشگاه و 
استقبال بازديدكنندگان رضايت داريم اما متاسفانه 
ساعات برگزاري نمايشگاه كوتاه است و افرادي كه 
از شهرس��تان ها در نمايش��گاه حاضر مي شوند با 

مشكلاتي بسياري در اين زمينه روبه رو هستند.

ش�ركت فرش كبير يزد در سال 1370 تاسيس 
ش��ده و در زمينه توليد فرش هاي سنتي، فانتزي، 
گليم، گليم فرش، س��وپر مش��گي، اكروليك شگي 

فعال است. 
س��يد عليرضا علاقه مند مدير عامل ‌اين شركت در 
خصوص وضعي��ت فعلي توليد فرش ماش��يني در 
ايران گفت:‌ رقابت ش��دت گرفته و توقع خريداران 
بيشتر شده است. عدم حمايت از صنايع و واردات، 
تحريم ها و عدم پوشش اعتباري بانك ها از جمله 
اصلي ترين مشكلات موجود است . عمده مواد اوليه 
مورد نياز اين ش��ركت وارداتي و تنها بخشي از آن 

داخلي است.
وي اضافه كرد: با اجراي قانون هدفمند س��ازي 
يارانه‌ها، سياس��ت را بر صرف��ه جويي گذارديم 
و بخ��ش ه��اي مختلف خ��ط تولي��د و فني را 

بهينه‌سازي نموديم . 
علاق��ه مند در پايان گفت:‌ براي س��ومين دوره 
در نمايش��گاه حاضر ش��ديم و تصور مي كنيم 
نمايش��گاه در هر دوره نسبت به سال قبل بهتر 

و پربار تر مي‌شود. 

كاظ�م آخون�دي  ش�ركت ص�ادرات ف�رش 
توليد‌كننده فرش هاي نفيس ابريش��مي اس��ت و 
‌فرش هاي متفاوت اعم از ابريشم تبريز، تابلو فرش، 
گليم فرش سيرجان و فرش هاي نفيس ديگر را به 

كشورهاي آلمان فرانسه و ايتاليا صادر مي‌كند. 
يكي از غرفه داران اين شركت در سومين نمايشگاه 
فرش ماشيني در ارتباط با مشكلات موجود در اين 
حوزه گف��ت: به دليل اين كه اروپا از نظر اقتصادي 
وضعيت مس��اعدي ندارد ،‌ بازار ما تا اندازه اي راكد 
ش��ده است. در گذشته به امريكا و اروپا فرش صادر 
مي‌كرديم كه ص��ادرات به امريكا از مهرماه س��ال 
گذش��ته قطع ش��د اما هنوز محصولات خود را به 
اروپا صادر مي‌كنيم اما متاس��فانه سرمايه اي براي 
خريد آن وجود ندارد و از نظر اقتصادي دچار ضعف 

شده اند.
وي هم چنين گفت:‌ طرح هاي عش��ايري كه در 
نمايش��گاه هانوفر ارايه نموديم همگي به فروش 
رفت اما هن��وز هم فرش ايران ح��رف اول را در 
خاورميانه مي‌زند و همه اين را مي دانند. هر سال 
در تمام نمايشگاه‌هايي كه در حوزه فرش برگزار 
مي ش��ود، حض��ور داريم و در نمايش��گاه جاري 
براي تنوع فرش‌هاي ابريشمي را در نمايشگاه به 
نمايش گذارديم كه اس��تقبال نسبتاً خوبي هم از 

آن به عمل آمد.  

مهدي وليان- مديرداخلي شركت فرش زري‌بافان 
)سمت چپ(

سيد عليرضا علاقه‌مند- مديرعامل شركت فرش كبير يزد


